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Ako zarábam na Amazone 

 

alebo 

 

Ako sa dajú aj ďez pƌedĐhádzajúĐiĐh skúseŶostí ǀǇtǀáƌať pƌoduktǇ  

pod ǀlastŶou zŶačkou,  

ktoƌé si ďudú ǀaši zákazŶíĐi ǀ USA kupoǀať aj ǀ čase, keď ǀǇ spíte. 
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Úvod 

Pƌedstaǀte si, aké to ŵƀže ďǇť pƌíjeŵŶé, zoďudiť sa a Ŷájsť hŶeď zƌáŶa Ŷa sǀojoŵ účte pƌedajĐu 
Ŷa AŵazoŶe čeƌstǀú iŶfoƌŵáĐiu o toŵ, koľko kusoǀ ǀašiĐh pƌoduktoǀ sa opäť pƌedalo Ŷa 
druhoŵ koŶĐi )eŵe, kýŵ ste spali. Bez toho, aďǇ ste Đestoǀali, ŵuseli sǀoj toǀaƌ ďaliť a Đhodiť 
s ním na poštu, sám sa jednoducho predáva! NeĐh to zŶie akokoľǀek, je to pƌaǀda. Celý 
pƌedajŶý pƌoĐes sa dá totiž Ŷastaǀiť tak, že funguje automaticky a bez vás. Ako som to dokázal 
Ŷastaǀiť sám, vysvetlím vám na nasledujúcich stranách.  

Vieŵ, že zapíŶať počítač skoƌo ƌáŶo sa Ŷeodpoƌúča, Ŷie je to pƌáǀe ŶajideálŶejší štaƌt do Ŷoǀého 
dňa. Musíŵ sa ǀšak pƌizŶať, že ǀďaka toŵuto podŶikaŶiu, ktoƌéŵu sa ǀeŶujeŵ už skoƌo dva 
ƌokǇ, často toto odpoƌúčaŶie poƌušíŵ a ƌoďíŵ to ƌád. Túžďa aspoň Ŷa okaŵih zazƌieť pƌedajŶé 
ǀýsledkǇ sǀojiĐh pƌoduktoǀ, je zatiaľ silŶejšia. JedŶoduĐho ŵa to ďaǀí. Pozƌieŵ, nezaoberám sa 
taŵ ǀšak Ŷičíŵ iŶýŵ, iba si skontrolujem, ako sa darilo a až potoŵ ǀǇkƌočíŵ sŵeƌoŵ ku 
kuchynskej linke.  

A takto to prebieha v ŵojoŵ pƌípade každý deň. ÚplŶe každý. Aj Đez ǀíkeŶdǇ, aj počas 
doǀoleŶkoǀýĐh dŶí. Pƌetože oŶliŶe ďizŶis dokáže fuŶgoǀať ǀ podstate ŶoŶstop. Tu Ŷeeǆistujú 
otváracie a zatváracie hodiny.  

Volám sa Miloslaǀ Ježo a okƌeŵ toho, že sa moja firma zaoberá personálnym poradenstvom v 
oblasti IT, v posledných rokoch sa dosť iŶteŶzíǀŶe ǀeŶujeŵ aj oŶliŶe ďizŶisu aleďo podŶikaŶiu 
na internete. A práve o tejto druhej téme je tento ebook. V podstate sedím na dvoĐh stoličkáĐh, 
ale ǀ súčasŶosti si sǀoj pƌaĐoǀŶý žiǀot Ŷeǀieŵ ďez jedŶej z týĐhto dǀoĐh oďlastí ǀƀďeĐ 
pƌedstaǀiť.  

)dá sa ǀáŵ ŶeuǀeƌiteľŶé, že čloǀek ŵƀže Ŷiečo pƌedáǀať a takýŵto spƀsoďoŵ zaƌáďať Ŷa 
opačnom konci sveta? Nie je to vôbec komplikované, pƌetože sa ŶaĐhádzaŵe ǀ Ϯϭ. stoƌočí, 
ktoƌé Ŷáŵ podoďŶé ŵožŶosti poŶúka. V súčasŶosti takto pƌaĐujú tisíĐe ľudí z Đelého sǀeta 
a AŵazoŶ, Ŷajǀäčší pƌedajŶý poƌtál Ŷa sǀete, takúto ŵožŶosť poŶúka koŵukoľǀek, keďže zaƌáďa 
Ŷa každej jedŶej uskutočŶeŶej tƌaŶsakĐii. 

TeŶto ŵodel sa ŵi páči pƌeto, leďo je iďa Ŷa Ŷa Ŷašoŵ ƌozhodŶutí, aké pƌoduktǇ pƌedáǀaŵe a 
aké rôzne druhy ponúkame. My sme pánmi ǀšetkýĐh sǀojiĐh ƌozhodŶutí. Celý teŶto ďizŶis záǀisí 
iba od nich, a preto nám poskytuje úplnú slobodu v pracovnej oblasti. My sme tí, ktorí si 
ǀǇtǀoƌíŵe ǀlastŶú zŶačku, pod ktoƌou sǀoje pƌoduktǇ pƌedáǀaŵe a týŵ pádoŵ aj jej jediŶí 
predajcovia.  

Takýto ŵodel podŶikaŶia je dostupŶý každéŵu, kto ŵá záujeŵ ǀǇtǀoƌiť si ƌeálŶǇ ďizŶis. )ďaleka 
si to ŶeǀǇžaduje také ǀeľké iŶǀestíĐie, ako by boli nevyhnutné pri budovaní napr. kamenného 
oďĐhodu. Nie sú potƌeďŶé žiadŶe eǆtƌa skúseŶosti z podoďŶej oďlasti, sám som  sa 
maloobchodnému predaju nikdy predtým ŶeǀeŶoǀal. Ak ǀšak aj ǀǇ túžite po pƌáĐi, ktoƌá ǀáŵ 
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poskytuje slobodu, kde ste sám seďe šéfoŵ a ǀďaka ktoƌej ŵƀžete pƌaĐoǀať z ktoƌéhokoľǀek 
miesta na Zemi, odpoƌúčaŵ ǀáŵ čítať tento príbeh ďalej. 

 

O mne 

Už dƌuhý ƌok zarábam aj týmto 
spƀsoďoŵ a soŵ ǀeľŵi spokojŶý, že 
soŵ sa Ŷaučil ǀǇtǀoƌiť si ďalší zdƌoj 
príjmu.  

VždǇ soŵ ĐhĐel podŶikať, ale často ŵi 
Đhýďal ďuď doďƌý Ŷápad, odǀaha aleďo 
odhodlaŶie uƌoďiť takéto ǀážŶe 
ƌozhodŶutie, opustiť status 
zaŵestŶaŶĐa a ǀǇskúšať si ďudoǀať 
vlastný biznis. Mal som síce 
zaŵestŶaŶie, ktoƌé ŵa zo začiatku 
bavilo, nechýbala mi ani ŵotiǀáĐia ƌásť 
ǀ koƌpoƌátŶej štƌuktúƌe, ale postupoŵ 
času tieto aŵďíĐie zo ŵňa jedŶoduĐho 
vyprchali. Neustále som nosil v hlave 
ŵǇšlieŶkǇ o vlastnom podnikaní, čo ŵa 
jedŶoduĐho odďaľoǀalo od ďudoǀaŶia 
úspešŶej kaƌiéƌǇ u ŵƀjho ǀtedajšieho 
zaŵestŶáǀateľa. Dostal soŵ sa až do 
štádia, že soŵ pƌaĐoǀŶe úplŶe ǀǇhoƌel, 
Ŷeďaǀila ŵa už Ŷáplň mojej pƌáĐe, takže 
soŵ sa logiĐkǇ začal pƌiďližoǀať k ďalšej 
žiǀotŶej kƌižoǀatke, ktoƌýŵ sŵeƌoŵ sa ǀlastŶe ďudeŵ ďalej uďeƌať. Bolo ŵi jasŶé, že eǆistuje 
ǀeľa ľudí, ktoƌí vedia takto pƌaĐoǀať aj Đelý žiǀot, t.j. ísť Ŷa ϴ hodíŶ do zaŵestŶaŶia, ktoƌé je do 
uƌčitej ŵieƌǇ zaujíŵaǀé, ale žiadŶe ǀeľké ŶadšeŶie ǀ ŶiĐh už Ŷeǀzďudzuje. Vo ŵŶe ǀšak stále 
ďolo Ŷiečo, čo ŵi dosť silŶo Ŷašepkáǀalo, že to Ŷeŵƀžeŵ ŶeĐhať tak a ŵáŵ sa číŵ skƀƌ ǀǇdať 
na cestu za svojíŵ sŶoŵ, pƌetože už Ŷaozaj Ŷie je Ŷa čo čakať. Tiež ďǇ soŵ si potoŵ ŶeĐhĐel Đelý 
žiǀot ǀǇčítať, že soŵ sa o to Ŷepokúsil. To som rozhodne nechcel.  

Týŵ Ŷajdƀležitejšíŵ iŵpulzoŵ, ktoƌý ŵa sŵeƌoŵ k ǀlastŶéŵu podŶikaŶiu Ŷakopol, bola kniha 
od Tima Ferrissa „ŠtǀoƌhodiŶoǀý pƌaĐoǀŶý týždeň͞, ktoƌú soŵ dostal pod stƌoŵček od svojej 
žeŶǇ ;keďže soŵ počas ƌoka poslúĐhal Ϳ Ŷa ViaŶoĐe ǀ ƌoku ϮϬϭϮ. Pƌi jej čítaŶí soŵ dospel k 
ƌozhodŶutiu ǀǇdať sa ǀlastŶou Đestou. Vedel soŵ, že je leŶ otázkou kƌátkeho času, kedǇ sa tak 
stane. 
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)ačal soŵ dǇĐhtiǀo hľadať iŶfoƌŵáĐie týkajúce sa oŶliŶe podŶikaŶia, táto oďlasť ŵa ǀeľŵi 
zaujíŵala, ďola ŵi ďlízka a ǀidel soŵ ǀ Ŷej ǀeľkú peƌspektíǀu. Pƌǀýkƌát soŵ sa začal 
oďozŶaŵoǀať s tým, ako funguje internetový predaj digitálnych alebo fyzických produktov. 
Dovtedy som napríklad nevedel, aké je dƀležité ďudoǀaŶie si ǀlastŶého zozŶaŵu poteŶĐiálŶǇĐh 
klieŶtoǀ, ako fuŶguje posielaŶie autoŵatiĐkýĐh ŵailoǀ, čo je to opt-in stránka, ako rýchlo sa dá 
ǀǇtǀoƌiť jedŶoduĐhý ďlog ǀo Woƌdpƌesse a pod. IŶfoƌŵáĐie soŵ získaǀal ǀýlučŶe zo 
zahƌaŶičŶýĐh zdƌojoǀ, od ľudí, ktoƌí ďoli ŵajstƌaŵi iŶteƌŶetoǀého podŶikaŶia ako Ŷapƌ.: Chris 
Farrell, Ben Adkins alebo Mark Anastasi.  

Týŵto spƀsoďoŵ soŵ sa dostal až k AŵazoŶu a keď soŵ zistil, aké ǀeľké ŵŶožstǀo ľudí dokáže 
poŵeƌŶe jedŶoduĐho Ŷa tejto platfoƌŵe zaƌáďať, okaŵžite som ǀedel, že je to Đesta, po ktoƌej 
ĐhĐeŵ kƌáčať. Pokladal som za atƌaktíǀŶe ŵať škálu fǇziĐkýĐh pƌoduktoǀ pod ǀlastŶou zŶačkou, 
ktorú si postupne budujem a sám som jej exkluzívny predajca. A ŶaǀǇše, je to spôsob 
podŶikaŶia, ktoƌý ǀieŵ ǀǇkoŶáǀať z akéhokoľǀek ŵiesta, ŶeĐh soŵ kdekoľǀek Ŷa sǀete, Ŷie soŵ 
Ŷa Ŷič ǀiazaŶý. Vedel soŵ, že zužitkujeŵ ǀšetkǇ zŶalosti, ktoƌé soŵ už dlhšie získaǀal. Takže, ak 
ďǇ soŵ to ŵal zhƌŶúť, ǀidíŵ ϯ hlaǀŶé pƌedŶosti tohto ďizŶis ŵodelu: 

1. Outsourcing alebo Delegovanie – Po čase ǀiete ǀäčšiŶu čiŶŶostí pƌesuŶúť Ŷa Ŷiekoho iŶého. 
2. Sloboda – Ste sám sebe pánom a pracujete vtedy, kedy to vyhovuje vám. 
3. Flexibilita – Mƀžete praĐoǀať z hoĐiktoƌého ŵiesta, stačí leŶ iŶteƌŶetoǀé pƌipojeŶie. 

Je ŵožŶé, že ste o podoďŶýĐh ǀýhodáĐh už počuli, ǀeď ǀ súčasŶosti Ŷa Ŷás stƌiehŶu ǀ mnohých 
oďlastiaĐh iŶteƌŶetu. Veľa ľudí sa pƌáǀe ǀďaka Ŷiŵ sŶaží pƌezeŶtoǀať ǀýhodǇ pƌoduktu, ktoƌý 
ponúkajú. V ŵojoŵ eďooku ǀáŵ ǀšak pƌedstaǀujeŵ pohľad pƌiaŵo do štƌuktúƌǇ ŵodelu, ktorý 
sám aj reálne robím a ďudeŵ ƌoďiť Ŷaďalej. Po pƌečítaŶí zistíte, že ŵožŶo pƌáǀe toto je ŵodel, 
ktorý je vám blízky a ŵožŶo ǀás ďude ǀedieť Ŷaštaƌtoǀať k ǀǇtǀoƌeŶiu ǀlastŶého podnikania. 
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O čoŵ je tento spôsob podnikania? 

Vytvorenie vlastného produktu pod sǀojou zŶačkou a následne jeho predaj koncovým 
zákazníkom prostredníctvom internetu ma fascinuje. MǇslíŵ si, že taká priaznivá doba, kedy je 
obchodovanie dostupné v podstate každéŵu čloǀeku, ešte ŶikdǇ Ŷeďola. “áŵ soŵ si ǀǇskúšal 
takýto dƌuh podŶikaŶia ǀǇtǀoƌiť a páči sa ŵi Ŷatoľko, že si ho sŶažíŵ ǀ každej ǀoľŶej Đhǀíli 
zǀeľaďoǀať, pƌetože ĐhĐeŵ, aďǇ napredovalo.  

O čoŵ je konkrétne teŶto eďook? Pokúsiŵ sa to aspoň stƌučŶe ǀǇsǀetliť Ŷa sǀojoŵ príklade. 
Pred nedávnom som mal túto krásnu bilanciu, a to ǀďaka iďa jediŶéŵu pƌoduktu: 

 

 

 

 

Celý postup je pomerne jednoduchý. Najprv si vyberiete produkt, ktorý sa dobre predáva. 
Potoŵ Ŷájdete dodáǀateľa, ktoƌý ho ǀǇƌáďa a Ŷalepí Ŷaň ǀašu zŶačku. VǇtǀoƌíte si účet 
pƌedajĐu, aďǇ ste ŵohli Ŷa AŵazoŶe pƌedáǀať, zaƌegistƌujete taŵ ǀáš pƌodukt, kúpite od 
dodáǀateľa pƌǀú dáǀku ǀašiĐh pƌoduktoǀ, ktoƌé ǀáŵ pošle pƌiaŵo do AŵazoŶu. Proces vyzerá 
takto: 

 

(Preklad k obrázku: 1. Zaregistrujte svoj produkt v AŵazoŶe. Ϯ. )ákazŶíĐi ǀidia ǀašu poŶuku. ϯ. )ákazŶíĐi 
kupujú ǀaše pƌoduktǇ. ϰ. VǇ posielate pƌoduktǇ zákazŶíkoŵ. ϰď. NeĐháte AŵazoŶ, aďǇ sa postaƌal o celú 
logistiku a zǀýšeŶie ǀášho pƌedaja. ϱ. Dostáǀate pƌaǀidelŶé tƌžďǇ.Ϳ 
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Na ǀýďeƌ teda ŵáte dǀe ŵožŶosti: 

1. Váš pƌodukt ďudete zákazŶíkoŵ posielať saŵi. 
2. VǇužijete Ŷa túto čiŶŶosť AŵazoŶ ;táto služďa sa ǀolá FulfillŵeŶt ďǇ AŵazoŶͿ. 

Pƌǀá ŵožŶosť pƌe ǀás zaujíŵaǀá Ŷie je. Dƀǀodoŵ je to, že ak ďǇ ste sa aj ĐhĐeli  ǀeŶoǀať ďaleŶiu 
produktoǀ a ĐhodeŶiu Ŷa poštu, skutočŶosť, že pƌedsa leŶ žijeŵe ǀ zŶačŶej ǀzdialeŶosti od USA, 
nám komplikuje distribúciu do tejto krajiny, pƌetože ŶákladǇ Ŷa dopƌaǀu ďǇ ďoli pƌíliš ǀǇsoké a 
vy by ste nemohli ďǇť ƌeŶtaďilŶí. Čiže pƌe ǀás je aktuálŶa iďa dƌuhá ŵožŶosť a to je, že poveríte 
kompletnou distribúciou Amazon (4b), ktoƌý to za peƌĐeŶtá z ǀašiĐh tƌžieď ǀeľŵi ƌád uƌoďí. A 
pƌáǀe o toŵto ďizŶis ŵodeli ďudeŵe ďalej hoǀoƌiť. 

VlastŶá zŶačka 

Pƌečo hoǀoƌíŵe o pƌedaji pƌoduktoǀ pod ǀlastŶou zŶačkou? Pƌetože ak ďǇ ste pƌedáǀali zŶačku 
Ŷiekoho iŶého, ŵusíte ďojoǀať o tzǀ. ͞BuǇ ďoǆ͟ spolu s iŶýŵi pƌedajĐaŵi. BuǇ ďoǆ je Ŷa 
AŵazoŶe tlačidlo ͞Pƌidať do košíka͟, ktoƌé je ǀždǇ pƌideleŶé iďa jedŶéŵu pƌedajĐoǀi 
pƌíslušŶého pƌoduktu a ostatŶí sú uǀedeŶí ǀ odkaze pod ním. Ak ǀšak pƌedáǀate pƌodukt pod 
sǀojou ǀlastŶou zŶačkou, stáǀate sa jej eǆkluzíǀŶǇŵ pƌedajĐoŵ ǀǇ a Ŷikto ďalší ďǇ ju Ŷeŵal 
pƌedáǀať ďez ǀášho doǀoleŶia.  

Ďalšíŵ dƀǀodoŵ je aj skutočŶosť, že ak ǀiaĐeƌí pƌedajĐoǀia súpeƌia o BuǇ ďoǆ, je to ǀo ǀäčšine 
pƌípadoǀ Ŷa základe ǀýškǇ ĐeŶǇ. A to Ŷie je Đesta, po ktoƌej sa ďudeŵe ǀǇdáǀať ŵǇ. Našou 
stƌatégiou je totiž ;ǀďaka silŶéŵu ŵaƌketiŶguͿ poŶúkať kvalitŶý ͞Preŵiuŵ͟ produkt, ktorý 
Ŷeŵá ďǇť ŶajlaĐŶejší zo ǀšetkýĐh koŶkuƌeŶtoǀ. 

Takže až potoŵ, ako Ŷáŵ dodáǀateľ pošle toǀaƌ pƌiaŵo do AŵazoŶu, začíŶa to ďǇť Đelé 
zaujíŵaǀé. Náš ǀlastŶý pƌodukt sa totiž už dostal Ŷa pult ǀiƌtuálŶej pƌedajŶe a ŵƀže sa začať 
pƌedáǀať. )ákazŶíĐi ho ŵƀžu začať ͞sǇpať do͞ sǀojiĐh oŶliŶe košíkoǀ, AŵazoŶ iŵ ďude toǀaƌ 
posielať doŵoǀ a ŵǇ ŵƀžeŵe ísť k ŵoƌu aleďo k staƌej ŵaŵe poŵáhať do záhƌadǇ. Dǀakƌát do 
ŵesiaĐa Ŷáŵ ĐiŶkŶe “M“, že AŵazoŶ pƌáǀe poslal Ŷaše zaƌoďeŶé peŶiaze Ŷa Ŷáš účet.  

No, Ŷeďude to zase až také jedŶoduĐhé, ale Ŷeľakajte sa . HlaǀŶe Ŷa začiatku ďude tƌeďa 
poriadne zabƌať, aďǇ sa ǀáš pƌodukt ŵohol „Ŷaƌodiť͞ a tƌoĐha sa adaptoǀať Ŷa toŵto sǀete. Mƀj 
pƌǀý pƌodukt ŵa tiež stál Ŷajpƌǀ uƌčité úsilie, ďez toho ďǇ to Ŷeďolo ŵožŶé. Pƌaǀda je ǀšak taká, 
že po čase, keď sa ŵi jeho pƌedaj podaƌilo ƌozďehŶúť, toŵuto pƌoduktu soŵ už venoval 
pomerne málo aktivít a jeho pƌedaj koŶtiŶuálŶe pokƌačoǀal. Keďže ƌeklaŵa Ŷa AŵazoŶe ŵi 
ďežala saŵa, Ŷaozaj išlo leŶ o páƌ hodíŶ týždeŶŶe, ktoƌé soŵ Đelkoǀo ǀtedǇ ǀeŶoǀal toŵuto 
pƌoduktu. Okƌeŵ toho soŵ sa ŵohol ǀeŶoǀať iŶýŵ aktiǀitáŵ.   

Vƌáťŵe sa ǀšak tƌoĐha Ŷaspäť, keďže Ŷa začiatku ďolo potrebné sa Ŷajpƌǀ ƌozhodŶúť, čo vlastne 
ĐhĐeŵ sǀetu poŶúkŶuť.  

http://www.miloslavjezo.sk/
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Ako som si vybral svoj produkt 

MŶohí úspešŶí ľudia ǀ ďizŶise tǀƌdia, že ǀ pƌǀoŵ ƌade sa ŵusíŵe sŶažiť poŶúkŶuť Ŷejakú 
hodŶotu. JedŶoduĐho ǀǇtǀoƌiť Ŷiečo, čo ďude hodŶotŶé a pƌíŶosŶé pƌe iŶýĐh ľudí, ktoƌí si to 
potoŵ ďudú aj ƌadi kupoǀať. Čiže je potƌeďŶé, aďǇ ŵal čloǀek ǀ hlave zakódovanú takú 
stratégiu, že ide ǀ pƌǀoŵ ƌade ǀǇtǀoƌiť hodŶotu a Ŷie zaƌoďiť peŶiaze. Ak ǀieŵe poŶúkŶuť Ŷiečo, 
čo iŶýŵ pƌiŶáša hodŶotu, ľudia to ďudú ĐhĐieť a peŶiaze sa ŶásledŶe oďjaǀia tiež. Ale ak 
začíŶaŵe s týŵ, že ǀ pƌǀoŵ ƌade potƌeďujeŵe zaƌoďiť, táto stƌatégia často ŶepƌiŶáša zisk. 
“aŵozƌejŵe ǀieŵ, že aj Ŷapƌ. oďĐhodŶíĐi so zďƌaňaŵi sú z čisto oďĐhodŶého hľadiska úspešŶí, 
hoĐi zďƌaň podľa ŵňa Ŷepatƌí pƌáǀe ŵedzi ŶajušľaĐhtilejšie pƌoduktǇ. Keď si ǀǇďeƌáŵe pƌodukt, 
ktoƌý ĐhĐeŵe pƌedáǀať, zaŵeƌiaŵe sa ǀždǇ Ŷa to, aďǇ ďol taký, za ktoƌýŵ si úplŶe ďudeŵe stáť. 
JedŶoduĐho si pƌedstaǀíŵe, že ak ďǇ sŵe sa ŵali postaǀiť pƌed Ŷejaké ǀeľké puďlikuŵ, dƌžať 
svoj produkt v ruke a odpƌezeŶtoǀať ho, aďǇ soŵ to ǀedeli s hƌdosťou uƌoďiť. Takto soŵ si 
vyberal napríklad aj môj prvý produkt, ktoƌý ďol pƌíƌodŶý, oƌgaŶiĐký, ǀǇƌoďeŶý ďez akejkoľǀek 
Đhéŵie aleďo zŶeužíǀaŶia pƌaĐoǀŶej silǇ aleďo dokoŶĐa testoǀaŶia Ŷa zǀieƌatáĐh. A o toŵ, že je 
Ŷaozaj pƌíŶosoŵ, sǀedčia pozitíǀŶe ƌeakĐie ŵojiĐh zákazŶíkoǀ, ktoƌé dostáǀaŵ.  

Po čase soŵ dostal tip na jeden z ďalšíĐh pƌoduktoǀ, ktoƌý soŵ ĐhĐel poŶúkŶuť a skúsiť, ako ďǇ 
Ŷaň Đez AŵazoŶ zaƌeagoǀal aŵeƌiĐký tƌh, pƌetože taŵ ďǇ to ďola asi ŶoǀiŶka. Uǀedoŵil soŵ si 
ǀšak, že ide o čisto plastoǀý ǀýƌoďok, ktoƌý ǀƀďeĐ Ŷie je zásadŶý, slúži iďa Ŷa poďaǀeŶie, preto 
soŵ ihŶeď stopol akékoľǀek ŵoje ďalšie aktiǀitǇ s Ŷíŵ súǀisiaĐe. NeĐhĐeŵ pƌispieǀať 
k zŶečisťoǀaŶiu plaŶétǇ týŵ, že ďudeŵ sa sŶažiť ǀǇtǀáƌať aleďo uspokojoǀať dopǇt po Ŷejakoŵ 
nepodstatnom výrobku z ŶeƌeĐǇkloǀateľŶého plastu.  

Netǀƌdíŵ, že soŵ ǀ tomto Ŷa ϭϬϬ% stƌiktŶý, ǀeď často sa stáǀa, že aj oďal, ǀ ktorom sa produkt 
pƌedáǀa oďsahuje Ŷejakú plastoǀú časť aleďo ďol ǀǇƌoďeŶý ǀo faďƌike v BaŶgladéši za úplŶe 
ŵiŶiŵálŶu ŵzdu, ktoƌú dostáǀajú taŵojší zaŵestŶaŶĐi. Prv, ako sa pre nejaký produkt 
rozhodnem, ǀždǇ rozŵýšľaŵ spƀsoďoŵ, ktoƌý soŵ spoŵeŶul ǀǇššie. “aŵozƌejŵe, každý si 
nájde svoju cestu, ktorá mu je blízka a ktorá mu vyhovuje. NeĐhĐel soŵ ǀšak túto téŵu 
ǀǇŶeĐhať, ale poŶúkaŵ ju Ŷa zaŵǇsleŶie.  

 

Amazon Best Sellers – NajpredávaŶejšie produkty 

Ako som teda vyberal svoj produkt? Na začiatku soŵ ǀedel, ako ďǇ soŵ ŵal začať, Ŷeŵal soŵ 
ǀšak koŶkƌétŶu ideu, čo ďǇ to ŵalo ďǇť. JedŶého jeseŶŶého dňa ǀ ƌoku ϮϬϭϯ soŵ sa začal 
pozeƌať po ǀýƌoďku, s ktoƌýŵ ďǇ soŵ sǀoju Đestu Ŷa AŵazoŶe začal. Na začiatku soŵ ǀƀďeĐ 
Ŷetušil, o aký pƌodukt pƀjde. )oďƌazil soŵ si ƌeďƌíček top pƌedáǀaŶýĐh pƌoduktoǀ 
na Amazone (http://www.amazon.com/Best-Sellers/zgbs) a vybral kozmetický produkt, ktorý 
mi ďol aspoň ďlízkǇ týŵ, že je pƌíƌodŶý a oƌgaŶiĐký. IŶak soŵ o ňoŵ Ŷeǀedel ǀƀďeĐ Ŷič. 

http://www.miloslavjezo.sk/
http://www.amazon.com/Best-Sellers/zgbs
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)ŶaŵeŶalo to ǀšak aj to, že Đieľoǀou skupiŶou ŵƀjho pƌoduktu ďudú žeŶǇ. Keďže ǀšetĐi ǀieŵe, 
že žeŶǇ ƌady Ŷakupujú, tak soŵ si poǀedal, že to skúsiŵ, Ŷapƌiek toŵu, že soŵ zatiaľ ŶikdǇ Ŷič 
žeŶáŵ Ŷepƌedáǀal. Vedoŵe soŵ ǀšak ĐhĐel túto pƌǀú skúšku aďsolǀoǀať s pƌoduktoŵ, o ktoƌoŵ 
soŵ ja Ŷajpƌǀ Ŷeǀedel Ŷič, ale uǀedoŵoǀal soŵ si, že ak sa ŵi podaƌí takýto pƌodukt pƌedáǀať, 
potoŵ tie ďalšie pƀjdu už ľahšie. 

 

Ako soŵ Ŷašiel dodávateľa 

Kde sa ǀšak takýto pƌodukt ǀǇƌáďa? Kde ho zožeŶieŵ? Koľko také Ŷiečo ŵƀže stáť? Tieto 
a podoďŶé otázkǇ soŵ si logiĐkǇ Ŷa začiatku kládol. Odpoƌúčaŵ ǀšak, ŶeupíŶať sa zásadŶe na 
jedeŶ koŶkƌétŶǇ pƌodukt, ale pƌipƌaǀiť si zozŶaŵ ǀiaĐeƌýĐh poteŶĐiálŶǇĐh produktov, ktoré by 
som rád predával. Samozrejme, budem sa ǀeŶoǀať iďa jedŶéŵu z ŶiĐh, ale je doďƌé ŵať 
pƌipƌaǀeŶé ďalšie alteƌŶatíǀǇ, ak ďǇ sa ŵi Ŷapƌíklad Ŷepodaƌilo Ŷájsť ǀhodŶého dodáǀateľa.  

Google je môj kamarát 

TýĐh ŵožŶostí Ŷa AŵazoŶe je ǀeľŵi ǀeľa, takže Ŷeŵá zŵǇsel stƌáĐať pƌíliš ǀeľa času pri jednom 
produkte, ale ísť čo Ŷajskƀƌ ďalej. Tak soŵ si poǀedal, že kladeŶíŵ otázok sa ǀšak Ŷetƌeďa dlho 
zaoďeƌať, tƌeďa sa pustiť do pátƌaŶia, a preto som na scénu pozval sǀojho dlhoƌočŶého 
známeho – Google. )ačal soŵ jedŶoduĐho ǀ Google.Đoŵ hľadať ǀýƌoďĐu aleďo aspoň 
ǀeľkooďĐhodŶíka, od ktoƌého ďǇ soŵ pƌodukt ŵohol odoďeƌať. Pƌi toŵto si tƌeďa uǀedoŵiť, že 
ǁeďoǀé stƌáŶkǇ ŵŶohýĐh ǀýƌoďĐoǀ ŶeǀǇzeƌajú pƌáǀe Ŷajlepšie, pƌetože mnohí z nich sa 
nezaoberajú dizajnom alebo SEO1. Veľa z nich sa sústredí iba na samotný obchod a dizajn ich 
ǁeďoǀej stƌáŶkǇ pƌe ŶiĐh Ŷie je podstatŶý. Čiže ŵǇ iĐh často Ŷájdeŵe ǀeľŵi hlďoko ǀo 
ǀýsledkoĐh ǀǇhľadáǀaŶia ǀ Google. Ale je úplŶe ƌeálŶe, že doďƌý dodáǀateľ sa ŵƀže Ŷájsť aj Ŷa 
15. strane v Google. Pƌeto tƌeďa ďǇť pƌi hľadaŶí tƌpezliǀý. Nepaŵätáŵ si, Ŷa ktoƌej stƌaŶe 
v Google sa podaƌilo Ŷájsť dodáǀateľa pƌe ŵƀj pƌǀý pƌodukt, ale to Ŷie je podstatŶé. PodstatŶé 
je to, že je spoľahliǀýŵ paƌtŶeƌoŵ a spolupracujeme spolu dodnes.  

VǇhľadáǀač Ŷáŵ saŵozƌejŵe poŶúkŶe aj ŵŶohé stƌáŶkǇ ŵalooďĐhodŶíkoǀ, tie Ŷás ǀšak 
Ŷezaujíŵajú, pƌetože tí Ŷáŵ sotǀa ďudú ǀedieť poŶúkŶuť ǀeľkooďĐhodŶé ĐeŶǇ a ŵožŶosť použiť 
Ŷašu ǀlastŶú zŶačku Ŷa pƌodukte. Pƌeto soŵ sa aj ja v ŵojoŵ hľadaŶí sústƌedil ǀǇložeŶe Ŷa 
výrobcov, u ktoƌýĐh takáto ŵožŶosť pƌiĐhádza do úǀahǇ. Ak ďǇ z nejakého dôvodu neboli 
schopní, ochotní alebo sa jedŶoduĐho týŵ ŶeĐhĐeli zaoďeƌať, jedŶozŶačŶe nemám s Ŷiŵi ďalej 
pokƌačoǀať ǀ koŵuŶikáĐii. Pƌetože tak, ako soŵ spoŵeŶul Ŷa začiatku, Đelý teŶto ďizŶis ŵodel, 
o ktoƌoŵ hoǀoƌíŵ, je založeŶý Ŷa pƌedaji pƌoduktoǀ pod ǀlastŶou zŶačkou.  

                                                           
1

OptiŵalizáĐia pƌe ǀǇhľadáǀače ;z aŶgl. seaƌĐh eŶgiŶe optiŵizatioŶ, “EOͿ je súďoƌ techník na zlepšeŶie automatizovaného indexovania stránky v 

iŶteƌŶetoǀýĐh ǀǇhľadáǀačoĐh. 

http://www.miloslavjezo.sk/
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U“A vs. ČíŶa 

Pri prvom produkte sa ŵi podaƌilo Ŷájsť dodáǀateľa ǀ U“A, čo ďolo jedŶoduĐhšie z hľadiska 
komunikácie a distribúcie. Dobre ǀšak ǀieŵe, že ǀeľká ǀäčšiŶa pƌoduktoǀ je ǀǇƌáďaŶá ǀ ČíŶe, 
takže ǀƀďeĐ sa Ŷetƌeďa ďáť hľadať 
dodáǀateľa tu, pƌetože spolupƌáĐa 
s číŶskǇŵ dodáǀateľoŵ ǀƀbec nie je taká 
zložitá, ako sa ŵƀže Ŷa pƌǀý pohľad zdať. 
Mƀžeŵe si s dodáǀateľoŵ saŵi dohodŶúť 
dodaŶie toǀaƌu do AŵazoŶu aleďo ǀǇužiť 
distƌiďučŶú spoločŶosť. “aŵozƌejŵe ǀšetko 
je otázka matematiky a sami si musíme 
zǀážiť, čo je pƌe nás ǀýhodŶejšia 
alternatíva.  

S dodáǀateľoŵ soŵ sa teda dohodol Ŷa ĐeŶe, ŵŶožstǀe, ktoƌé si od Ŷeho kúpiŵ ǀ rámci svojej 
prvej objednávky. A, samozrejme, aj na tom, že ǀǇƌoďí ŵƀj ǀlastŶý pƌodukt, čiže pod mojou 
ǀlastŶou zŶačkou. DokoŶĐa ŵi sáŵ poƌadil sǀojho dǀoƌŶého dizajŶéƌa, ktoƌý ŵi ǀedel poŵƀĐť 
s dizajŶoŵ ŵojej zŶačkǇ a etikety.  

 

Ako vzŶikla zŶačka a dizajŶ ŵôjho produktu 

Pred tým, ako  som sa začal zaoďeƌať dizajŶoŵ, ŵal soŵ už ǀǇŵǇsleŶý Ŷázoǀ zŶačkǇ. 
V ŵiŶulosti soŵ už dǀakƌát ǀǇŵýšľal ŶázǀǇ – pre svoju firmu alebo portál, teƌaz soŵ tiež ĐhĐel 
ŵať Ŷázoǀ pƌe pƌodukt, s ktoƌýŵ ďǇ soŵ ďol úplŶe stotožŶeŶý. Vedel soŵ, že ĐhĐeŵ taký 
jednoslovný názov, ktorý by bol vhodný aj v prípade, keďǇ sa ŵƀj pƌodukt začal pƌedáǀať aj 
v iŶej kƌajiŶe. Tiež to ŵala ďǇť zŶačka, ktoƌá Ŷie je ǀiazaŶá pƌiaŵo Ŷaň, ǀeď časoŵ ĐhĐeŵ ŵať 
pod touto zŶačkou ǀeľa pƌoduktoǀ. )áƌoǀeň soŵ ĐhĐel taký Ŷázoǀ, ktoƌý ihŶeď Ŷapoǀie, o čoŵ 
ponúkané produkty sú a, samozrejme, ŵá ǀoľŶú doménu .com. Takto soŵ uǀažoǀal a po 
Ŷejakoŵ čase sa ŵi podaƌilo ǀǇŵǇslieť sloǀo, ktoƌé je dŶes už pƌe ŵňa saŵozƌejŵosťou. 
V toŵto hľadaŶí ŵi ďola dosť ŶápoŵoĐŶá stránka http://www.leandomainsearch.com/. 

 

http://www.miloslavjezo.sk/
http://www.leandomainsearch.com/
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Dizajnérka z Rumunska 

LeŶ čo som mal zŶačku pƌe ŵƀj pƌodukt, bolo treba, aby bola na úrovni aj graficky. Spýtal som 
sa sǀojho dodáǀateľa, či ŵi Ŷáhodou Ŷeǀie odpoƌučiť dizajŶéƌa, s ktorým spolupracoval a ktorý 
sa ŵu osǀedčil. V toŵto pƌípade ŵi odpoƌučil sǀoju dizajŶéƌku ǀ RuŵuŶsku, ktoƌá ŵi Ŷaǀƌhla 
logo a etiketu pre môj produkt. Ak by mi nebol dostal odpoƌučeŶie od Ŷeho, bol by som Ŷašiel 
dizajnéra na niektorom z webov ako napr.: freelancer.com, upwork.com alebo fiverr.com. Tam 
to pƌeďieha tak, že zadáme ;zdaƌŵaͿ požiadaǀku a popíšeŵe presne, čo potƌeďujeŵe. HŶeď ako 
je Ŷáš inzerát zverejnený, dostávame ponuky od dizajnérov z celého sveta, ktoré bývajú rádovo 
Ŷižšie ako tie, ktoré by sme dostali od lokálneho dizajnéra u nás doma.  

Táto fáza dizajŶu tƌǀala ǀiaĐ ako týždeň, pƌetože sŵe sa pokúšali ǀdýĐhŶuť zŶačke čo 
ŶajosoďŶejší Đhaƌakteƌ. DizajŶéƌka ŵi Ŷaǀƌhla koŶĐept, ktoƌý soŵ pƌipoŵieŶkoǀal a toto sa 
zopakovalo Ŷiekoľkokƌát, až kýŵ sŵe sa spolu Ŷedostali k fiŶálŶeŵu dizajŶu, ktoƌý sa páčil ŵŶe, 
ale hlaǀŶe ďol zaujíŵaǀý pƌe žeŶy. Mám na mysli dizajn etikety, ktorá bola na obale a logo. 
Pƌeto soŵ to koŶzultoǀal doŵa so sǀojou žeŶou a pýtal sa jej Ŷa Ŷázoƌ, ako Ŷa ňu jedŶotliǀé 
návrhy pôsobili, či ďǇ si takéto Ŷiečo ǀ oďĐhode hodila do košíka, ak ďǇ to taŵ zďadala. MǇslíŵ 
si, že je užitočŶé uƌoďiť si aspoň ŵeŶší pƌieskuŵ vo sǀojej Đieľoǀej skupiŶe, spýtať sa Ŷa iĐh 
Ŷázoƌ už pƌi ǀýǀoji pƌoduktu.  

LeŶ pƌe zaujíŵaǀosť, za ǀǇtǀoƌeŶie dizajŶu etiketǇ pƌoduktu soŵ zaplatil čiastku ĐĐa ϴϬ U“D. 
Toto číslo uǀádzaŵ leŶ na ilustráciu, ako pozitívne sa dá v súčasŶosti ǀǇužíǀať gloďálŶǇ tƌh. Je 
ǀeľŵi ǀeľa šikoǀŶýĐh ľudí hoĐikde Ŷa sǀete, ktoƌí sú ǀďačŶí za pƌíležitosť a ǀďaka iŶteƌŶetu ǀedia 
pƌaĐoǀať aj Ŷa diaľku. Mƀj dodáǀateľ potom následne zaďezpečil tlač etikiet, a tak som si u neho 
ŵohol oďjedŶať pƌǀú oďjedŶáǀku na 100 ks môjho produktu, ktoré mi poslal priamo do skladu 
Amazonu. 

 

Ako som dostal svoj produkt na Amazon 

Objednanie vzoriek 

Pred tým, ako som sa dostal k prvej objednávke, som si samozrejme nejaké vzorky objednal aj 
doŵoǀ Ŷa “loǀeŶsko, aďǇ soŵ ǀidel, ako ŵƀj pƌodukt ƌeálŶe ǀǇzeƌá. Toto Ŷeďola ŶeǀǇhŶutŶosť 
z teĐhŶiĐkého hľadiska, pƌetože ŵƀj dodáǀateľ ŵƀže toǀaƌ do AŵazoŶu poslať aj ďez toho, že 
ďǇ soŵ ho ǀidel. )áležalo ŵi Ŷa toŵ, čo pƌesŶe ideŵ poŶúkŶuť tƌhu, ako ŵƀj pƌodukt ǀǇzeƌá, 
ǀoŶia, aký je Ŷa dotǇk, jedŶoduĐho ŵusel soŵ si ďǇť istý, že sa s Ŷíŵ stotožňujeŵ. Nechal som 
ho otestoǀať ŵojiŵ Ŷajďližšíŵ, ktoƌýŵ sa páčil. A aj preto dnes s odstupoŵ času ŵƀžeŵ 
poǀedať, že to ďol skǀelý ǀýďeƌ.  
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PƌaktiĐkǇ to teda ǀǇzeƌalo tak, že soŵ si ǀzoƌkǇ oďjedŶal až ako fiŶálŶǇ pƌodukt, keď Ŷa ňoŵ 
ďola ŵoja etiketa. Ale ǀo ǀäčšiŶe pƌípadov je doďƌé si pƌodukt oďjedŶať a ǀǇskúšať ešte 
predtým, ako investujem do dizajnu a výroby etikiet alebo obalu. Je to na vlastnom rozhodnutí 
každého pƌedajĐu a závisí to samozrejme aj od konkrétneho produktu.  

Zaregistrovanie produktu v Amazone 

Keď soŵ ǀǇskúšal ǀzoƌkǇ a ǀidel pƌodukt Ŷa ǀlastŶé oči, iŶfoƌŵoǀal soŵ dodáǀateľa, že si ĐhĐeŵ 
ϭϬϬ ks oďjedŶať a požiadal ho, aďǇ iĐh číŵ skƀƌ ǀǇeǆpedoǀal do AŵazoŶu. Na takoŵto postupe 
sŵe ďoli dohodŶutí už od začiatku. Ešte pƌed týŵ soŵ ŵusel sǀoj pƌodukt Ŷa AŵazoŶe 
zaƌegistƌoǀať, to zŶaŵeŶá zadať o ňoŵ do sǇstéŵu základŶé údaje, aďǇ ďol uložeŶý ǀ ich 
dataďáze. NásledŶe soŵ ďol potoŵ sĐhopŶý ǀǇtǀoƌiť pƌepƌaǀŶý dokuŵeŶt pƌe dodáǀateľa. Toto 
sa ƌoďí tiež ǀ AŵazoŶe, do Ŷášho účtu pƌedajĐu zadáŵe, koľko ks Ŷášho pƌoduktu si 
objednávame a Amazon nám automaticky vygeneruje adresu skladu, do ktoƌého ŵá ďǇť toǀaƌ 
zaslaŶý. VzŶikŶe pdf dokuŵeŶt, ktoƌý ŵailoŵ pošleŵe dodáǀateľoǀi, oŶ ho ǀǇtlačí a prilepí na 
balík alebo balíky a odoǀzdá pƌepƌaǀŶej spoločŶosti. JedŶoduĐhé. CeŶǇ za dopƌaǀu ǀ ƌáŵĐi U“A 
sú ŶiekedǇ až ŶeuǀeƌiteľŶe Ŷízke, ak použijeŵe zmluvného partnera Amazonu. V mojom 
pƌípade soŵ Ŷeŵal ŶajŵeŶší dƀǀod ŶeǀǇužiť služďǇ UP“, keďže Đelkoǀé poštoǀŶé za ŵojiĐh 
pƌǀýĐh ϭϬϬ pƌoduktoĐh ďolo ĐĐa ϭϱ U“D. “aŵozƌejŵe, sadzďǇ sa odǀíjajú tak, ako ǀšade – od 
ǀeľkosti a hmotnosti zásielky. V systéme soŵ ŵohol pƌieďežŶe ŵoŶitoƌoǀať, kde sa pƌesŶe ŵoja 
zásielka nachádza. O pár dní dorazila do Amazonu a pƌiďližŶe dǀa dŶi tƌǀalo, kýŵ ŵƀj toǀaƌ 
zaskladnili a uvidel soŵ, že je k dispozícii v sǇstéŵe. Rád Ŷa to spoŵíŶaŵ, ďol to ǀzƌušujúĐi poĐit 
ǀidieť, že ŵƀj produkt zrazu reálne existuje a je pƌipƌaǀeŶý Ŷa pƌedaj. PoĐiťoǀal soŵ pƌíjeŵŶý 
druh nervozity a očakáǀaŶia, čo sa začŶe diať.  

 

Prvé týždŶe po „ŶarodeŶí͞ produktu a ako sa to celé 
rozbehlo 

Môj produkt sa už Ŷa AŵazoŶe ŶaĐhádzal, ale zatiaľ ďol ǀo ǀýsledkoĐh ǀǇhľadáǀaŶia ǀeľŵi 
hlďoko, ŵožŶo Ŷiekde Ŷa ϮϬ-tej strane podľa hlavného kľúčoǀého slova. To ǀšak  Ŷič 
ŶezŶaŵeŶá, ǀieŵe pƌedsa, ako sa skoƌo každý spotƌeďiteľ spƌáǀa, keď Ŷakupuje Ŷa ǁeďe. )adá 
do ǀǇhľadáǀaŶia to, čo pƌáǀe hľadá a kúpi to z týĐh ŵožŶostí, ktoƌé ǀidí Ŷa pƌǀej stƌaŶe. A práve 
pƌeto je záŵeƌ každého pƌedajĐu dostať sǀoj pƌodukt Ŷa pƌǀú stƌaŶu ǀo ǀǇhľadáǀaŶí. VƀďeĐ soŵ 
sa kvôli tomu neznepokojoval, ǀedel soŵ, že to potƌǀá Ŷejaký čas, kýŵ sa ŵƀj pƌodukt 
pƌeďojuje ǀǇššie. Vedel soŵ, čo tƌeďa ƌoďiť, postupoǀal soŵ kƌok za kƌokoŵ a vedel som tiež, že 
poŶúkaŵ hodŶotŶý pƌodukt. Takže ďola to iďa otázka času, kýŵ sa jeho pƌedaj ƌozďehŶe.  

 

http://www.miloslavjezo.sk/


 
 

 
    A K O  Z A R Á B A M  N A  A M A Z O N E   

 

               © Miloslaǀ Ježo                       www.miloslavjezo.sk                       strana 14 

Hurá, prvá objednávka! 

Napƌiek toŵu sa ǀšak zopáƌ pƌǀýĐh oďjedŶáǀok oďjaǀilo poŵeƌŶe ƌýĐhlo. Paŵätáŵ si Ŷa teŶ 
opojŶý poĐit, keď soŵ zazŶaŵeŶal pƌǀú oďjedŶáǀku. Bol to zǀláštŶǇ poĐit, keď soŵ si uǀedoŵil, 
že si zƌazu ŵƀj pƌodukt kúpila ŶezŶáŵa paŶi z U“A, zatiaľ čo soŵ doŵa Ŷa “loǀeŶsku a daŶého 
pƌoduktu soŵ sa poŵalǇ aŶi Ŷedotkol. Pozeƌal soŵ si ǀšetkǇ dostupŶé štatistikǇ zľaǀa, spƌaǀa, 
Ŷo Ŷeǀedel soŵ sa ǀǇŶadíǀať Ŷa teŶ pƌekƌásŶǇ gƌaf zoďƌazujúĐi jedeŶ predaný kus ! Bolo to 
ǀeľŵi poǀzďudzujúĐe a Ŷaštaƌtoǀalo ŵa to ešte ǀiaĐ.  

 

Predajná stránka 

Medzičasoŵ soŵ ǀšak už začal dáǀať do poƌiadku pƌedajŶú stƌáŶku sǀojho pƌoduktu. Taŵ zatiaľ 
boli iba základné údaje, ktoré som doplnil len kvôli tomu, aby som bol sĐhopŶý ǀǇtǀoƌiť 
pƌepƌaǀŶé dokuŵeŶtǇ pƌe dodáǀateľa. PƌedajŶá stƌáŶka je stƌáŶka pƌoduktu, ktoƌú ǀidí zákazŶík 
potoŵ, čo sa Ŷa pƌíslušŶý pƌodukt dostal. Musí ǀǇzeƌať ǀýďoƌŶe, lákaǀo, dƀǀeƌǇhodŶe, 
pƌofesioŶálŶe, aďǇ čo ŶajǀiaĐ ľudí, ktoƌí Ŷa ňu zaǀítajú, už z Ŷej Ŷeodišli ďez toho, že ďǇ Ŷakúpili. 
To je jej pƌiŵáƌŶǇŵ Đieľoŵ. Pƌíklad doďƌe ǀǇpƌaĐoǀaŶej pƌoduktoǀej stƌáŶkǇ Ŷa AŵazoŶe: 

 

Na oďƌázku je ǀidieť doďƌe uƌoďeŶú stƌáŶku pƌoduktu, Ŷázoǀ oďsahujúĐi tie Ŷajdƀležitejšie 
kľúčoǀé sloǀá, kǀalitŶé fotogƌafie, ƌozpísaŶýĐh ϱ hlaǀŶýĐh ďeŶefitoǀ pƌoduktu. Ďalej je dƀležitý 
ešte popis pƌoduktu, pƌípadŶe otázkǇ a odpovede, ktoré na tomto obrázku síce nevidíme, ale sú 
súčasťou pƌezeŶtáĐie pƌoduktu. Celá pƌoduktoǀá stƌáŶka tǀoƌí jedeŶ Đelok, ǀýkladŶú skƌiňu, 
ktorá je pƌiŵáƌŶǇŵ pƌedpokladoŵ Ŷa to, aďǇ ďol Ŷáš pƌodukt čo Ŷajľahšie ǀǇhľadaŶý 
Amazonom a aďǇ ďola sĐhopŶá ǀeľŵi ƌýĐhlo poŵƀĐť zákazŶíkoǀi ǀ jeho ƌozhodoǀaŶí, že si kúpi 
pƌáǀe Ŷáš pƌodukt.  
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Fotografie produktov 

Prvé, čo soŵ uƌoďil, ďoli fotogƌafie. Potreboval som 9 kvalitných fotografií, ktoré by zaujali 
a ǀeľŵi ƌýĐhlo uistili zákazŶíka, že ŵƀj pƌodukt je Ŷaozaj kǀalitŶý. “taǀil soŵ pƌeto Ŷa fotogƌafa, 
ktorý mal už skúseŶosť s produktovou fotografiou. Samozrejme, pƌodukt soŵ si ŵohol odfotiť 
aj sám mobilom, ale profesionálna fotografia je jednoducho iná. Na tomto som naozaj nechcel 
šetƌiť a ƌoďíŵ to tak aj pƌi ďalšíĐh pƌoduktoĐh. KǀalitŶá fotogƌafia je pƌi oŶliŶe pƌedaji ǀeľŵi 
dƀležitá. 

 

Hodnotenia zákazníkov 

Ďalším dƀležitým krokom, ktorému sa tƌeďa už hŶeď od začiatku ǀeŶoǀať sú hodŶoteŶia 
zákazŶíkoǀ. Každý pƌodukt, ktoƌý sa doďƌe pƌedáǀa Ŷa AŵazoŶe, ŵá ǀeľa pozitíǀŶǇĐh 
hodnotení. Je v Ŷašoŵ záujŵe získať číŵ skƀƌ aspoň ϭϬ pozitíǀŶǇĐh hodŶoteŶí, potoŵ ŵƀžeŵe 
pokƌačoǀať ďalej Ŷapƌ. iŶzeƌĐiou. Pƌǀé hodŶoteŶia soŵ získal tak, že soŵ pƌodukt ƌozdal ƌesp. 
predal blízkym ľuďoŵ z ŵƀjho okolia za $ϭ. NeĐhal soŵ iŵ ho ǀǇskúšať a potom som ich 
poprosil o kƌátke hodŶoteŶie. Toto ďola jedŶoduĐho súčasť ŵojej ŵaƌketiŶgoǀej kaŵpaŶe, 
takže s ŵeŶšou iŶǀestíĐiou soŵ ŵusel počítať Ŷa to, aďǇ sa ŵƀj pƌodukt ŵohol odƌaziť od dŶa.  

 

Inzercia na Amazone 

LeŶ čo som mal 10-ϭϱ pozitíǀŶǇĐh hodŶoteŶí, začal soŵ Ŷa AŵazoŶe iŶzeƌoǀať. IŶzeƌĐia Ŷa 
AŵazoŶe zŶaŵeŶá, že ǀáš pƌodukt sa oďjaǀuje Ŷa pƌǀej stƌaŶe ǀo ǀǇhľadáǀaŶí a vy si za to 
platíte, koľko uzŶáte za ǀhodŶé. Je to ǀeľŵi jedŶoduĐhé, hoci by dal sa o toŵ Ŷapísať aj Đelý 
samostatný ebook. V princípe ide o to, že si ǀǇďeƌiete, pƌi ktoƌýĐh kľúčoǀýĐh sloǀáĐh sa ŵá ǀáš 
pƌodukt oďjaǀiť, staŶoǀíte si ŵaǆ. sumu, ktorú ŵƀžete deŶŶe ŵiŶúť a tiež, koľko ste oĐhotŶí dať 
za 1 klik. Je to podobné ako pri PPC2 ƌeklaŵáĐh. Po ŶiekoľkýĐh dňoĐh soŵ potoŵ ǀidel, ktoƌé 
kľúčoǀé sloǀá fuŶgujú lepšie a Ŷa tie soŵ sa ďalej sústƌedil. PƌedajŶé čísla, ktoƌé soŵ spoŵeŶul 
Ŷa začiatku, som dosiahol iďa ǀďaka tejto stƌatégii – inzercia na Amazone fungovala a môj 
pƌodukt sa začal pƌedáǀať. DokoŶĐa soŵ sa ǀďaka Ŷiektoƌýŵ sloǀáŵ  dostal Ŷa pƌǀú stƌaŶu vo 
ǀǇhľadáǀaŶí. K ďalšíŵ ŵaƌketiŶgoǀýŵ teĐhŶikáŵ aleďo stƌatégiáŵ soŵ sa ǀ toŵ čase zatiaľ aŶi 
nedostal, a pƌedsa sa ŵi podaƌilo dosiahŶuť takýto pekŶý ǀýsledok.  

                                                           
2

PPC je skƌatka odǀodeŶá od PaǇ Peƌ CliĐk, čo ǀ pƌeklade zŶaŵeŶá "plať za klik". Je to ƌeklaŵŶý ŵodel, kde zadáǀatelia ƌeklaŵǇ platia iba vtedy, 

keď Ŷiekto Ŷa ƌeklaŵu klikŶe. 
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Ďalšie spôsoďy ako zvýšiť predaj 
Je ǀiaĐeƌo ďalšíĐh spƀsoďoǀ, ako sa dá zǀǇšoǀať pƌedaj Ŷášho pƌoduktu a dostáǀať ho do 
povedomia zákazníkov. Z týĐh ŶajodpoƌúčaŶejšíĐh sú to: 

Facebook – iŶzeƌoǀaŶie Ŷa FaĐeďooku. Tu sa dá ǀeľŵi doďƌe zaĐieliť Ŷa sǀoju Đieľoǀú skupiŶu. 
Napríklad ak poŶúkaŵ Ŷejaký kozŵetiĐký pƌodukt, ǀieŵ si defiŶoǀať, že ŵƀj iŶzeƌát sa zoďƌazí 
iďa žeŶáŵ ǀo ǀeku od Ϯϱ-ϱϬ ƌokoǀ žijúĐiŵ ǀ USA s ǀǇsokoškolskýŵ ǀzdelaŶíŵ, ktoré sú 
faŶúšičkaŵi niektorých pƌíďuzŶýĐh stƌáŶok ŵƀjŵu pƌoduktu. Týŵto spƀsoďoŵ si ǀieŵ dosť 
zúžiť sǀoju Đieľoǀú skupiŶu Ŷa týĐh ľudí, ktoƌýĐh ďǇ ŵƀj pƌodukt ŵohol ƌeálŶe zaujíŵať. 

YouTube – produktové iŵidžoǀé ǀideo alebo také, v ktorom je ǀidieť, ako produkt funguje. 
Video je ǀo ǀšeoďeĐŶosti ǀeľŵi silŶý Ŷástƌoj Ŷa získaǀaŶie ŶáǀšteǀŶosti Ŷašej stƌáŶkǇ. V prípade, 
že Ŷa Ŷašu pƌoduktoǀú AŵazoŶ stƌáŶku pƌiĐhádzajú ŶáǀšteǀŶíĐi z YouTube, Amazon to hodnotí 
ǀeľŵi pozitíǀŶe, pƌetože YouTuďe je ƌeleǀaŶtŶá stƌáŶka. “aŵozƌejŵe pod každýŵ ǀideoŵ tƌeďa 
ŵať uǀedeŶú sǀoju liŶku sŵeƌujúĐu pƌiaŵo k Ŷášŵu pƌoduktu. Je ǀeľké peƌĐeŶto 
pƌaǀdepodoďŶosti, že ľudia, ktorí si pozrú video a následne kliknú na Amazon link, si produkt aj 
naozaj kúpia.  

V súčasŶosti ŵáŵ zatiaľ ǀǇƌoďeŶé produktové video a testujem, o koľko sa zǀǇšuje pƌedaj. Ak sa 
ƌozhodŶeŵ ǀǇƌoďiť aj ďalšie ǀideo, ktoƌé hodŶotí pƌodukt ;keďže je pƌodukt uƌčeŶý pƌe aŶgliĐkǇ 
hovoriaci trh), nechám ho uƌoďiť aŶgliĐkǇ hoǀoƌiaĐeŵu čloǀeku, ktoƌého ƌodŶýŵ jazǇkoŵ je 
americká aŶgličtiŶa.  

Google Ads – iŶzeƌoǀaŶie Ŷa Google je tiež ǀeľŵi silŶý Ŷástƌoj a ďalšie ŵiesto, z ktorého viem 
„odĐhǇtáǀať͞ ŶoǀýĐh zákazŶíkoǀ a posielať iĐh ďuď pƌiaŵo Ŷa AŵazoŶ aleďo Ŷa ŵoje 
iŶštƌuktážŶe ǀideo Ŷa YouTuďe. 

Blog – osoďŶý ďlog aleďo ďlog zaŵeƌaŶý Ŷa zŶačku – Ŷa ňoŵ ŵƀžeŵ pƌispieǀať sǀojiŵi 
čláŶkaŵi a ƌƀzŶǇŵi ďalšíŵi užitočŶýŵi iŶfoƌŵáĐiaŵi, ktoƌé ŵƀžu ďǇť pƌíŶosoŵ pƌe okƌuh 
ŵojiĐh zákazŶíkoǀ. Tie ŵƀžeŵ pƌopagoǀať poŵoĐou sǀojiĐh stƌáŶok Ŷa soĐiálŶǇĐh sieťaĐh.  

PR čláŶky – keď spúšťaŵ Ŷejaký pƌodukt a ĐhĐeŵ ho číŵ skƀƌ dostať do poǀedoŵia, vtedy je 
vhodné Ŷapísať zopáƌ kƌátkǇĐh čláŶkoǀ napríklad o toŵ, že je tu taký a taký produkt, prípadne 
o jeho ŶajhlaǀŶejšoŵ ďeŶefite aleďo o Ŷejakej pƌoŵo akĐii, ktoƌú ĐhǇstáŵ atď. Tieto čláŶkǇ 
potoŵ ŵƀžeŵ poŶúkŶuť Ŷa ƌƀzŶe poƌtálǇ (napr. www.prnewswire.com), ktoré sú zdrojom 
informácií pre rôzne globálne médiá.  

Toto ďola ukážka leŶ ŶiekoľkýĐh spƀsoďoǀ, ktoƌé ŵƀžu ďǇť ǀǇužité s Đieľoŵ zǀýšiť pƌedajŶosť 
produktu, aj keď ich, samozrejme, eǆistuje oǀeľa ǀiaĐ. Nie sú ǀšak poǀiŶŶé aŶi tieto, ŶiekedǇ sa 
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stáǀa, že pƌodukt sa ihŶeď po zaregistrovaní v Amazone ǀǇšplhá ǀ ƌeďƌíčku a dostane sa vysoko 
ďez akýĐhkoľǀek podpoƌŶýĐh aktiǀít. Je to iŶdiǀiduálŶe a závisí to od konkrétneho produktu. 
V ŵojoŵ pƌípade soŵ Ŷa začiatku ǀǇužil iďa iŶzeƌĐiu Ŷa AŵazoŶe a ƌozdal Ŷiekoľko kusoǀ 
zadarmo.  

ZhrŶutie a ďalšie kroky 

V pƌípade, že ste sa v čítaŶí tohto eďooku dostali až seŵ, ŶesŵieƌŶe ma to teší a zŶaŵeŶá to, že 
vás môj príbeh alebo celý tento biznis model zaujal. Jeho jednotlivé kroky, ktoré sú potrebné na 
vytvorenie, ďǇ sa dali zhƌŶúť ŶasledoǀŶe: 

1. Nájdite produkt. 
2. Nájdite dodáǀateľa. 
3. VǇtǀoƌte si zŶačku. 
4. Vytvorte svoj produkt. 
5. Pošlite sǀoj pƌodukt do AŵazoŶu. 
6. Vytvorte produktové stránky na Amazone. 
7. Pƌedáǀajte, pƌopagujte, dopĺňajte zásoďǇ a užíǀajte sloďodu ! 

Takýto ďizŶis ŵodel, kde ŵƀj dodáǀateľ posiela ŵƀj ǀlastŶý pƌodukt pƌiaŵo do AŵazoŶu a teŶ 
ŵi zaďezpečuje koŵpletŶú distƌiďúĐiu a ja "iďa" pƌedáǀaŵ, ŵa od začiatku úplŶe fasĐiŶoǀal 
a stále fasciŶuje. Veď pƌed Ŷiekoľkýŵi ƌokŵi ďǇ takýto sĐeŶáƌ ǀƀďeĐ Ŷeďol ŵožŶý. No a dŶes si 
ŵƀže čloǀek pekŶe z tepla svojho domova ǀǇďƌať, čo ĐhĐe pƌedáǀať, tƌoška si klikať Ŷa ǁeďe  
a od zajtƌa ŵƀže začať ǀǇďaǀoǀať pƌǀé oďjedŶáǀkǇ. PoteŶĐiálŶǇŵi zákazŶíkŵi ŵƀžu ďǇť tak ako 
napr. v tomto prípade celé USA, a to už je skutočŶe zaujíŵaǀý ǀeľký tƌh. JedŶoduĐho úžasŶé. 
)áǀisí iďa odo ŵňa, koľko pƌoduktoǀ ĐhĐeŵ poŶúkať, aďǇ to ďolo pƌe ŵňa stále komfortné.  

Moje odpoƌúčaŶie pƌe týĐh, ktoƌí ďǇ si tiež ƌadi takýto ďizŶis ǀybudovali je nasledovné. Otvorte 
si stƌáŶku, kde je aktuálŶǇ zozŶaŵ ŶajpƌedáǀaŶejšíĐh pƌoduktoǀ Ŷa AŵazoŶe  
http://www.amazon.com/Best-Sellers/zgbs. Poprezerajte si jednotlivé kategórie a podkategórie 
a skúste sa zaŵǇslieť Ŷad týŵ, ktoƌý pƌodukt ďǇ sa ǀáŵ páčil a ĐhĐeli ďǇ ste ho pƌedáǀať pod 
sǀojou zŶačkou. Uƌčite ǀás zaujŵe Ŷiekoľko, Ŷie iďa jedeŶ. PozŶačte si ǀaše ŶápadǇ Ŷa papieƌ 
a ǀƌáťte sa k nim neskôr.  

Ak ǀšak Ŷaozaj túžite po ǀlastŶoŵ podŶikaŶí a ĐhĐeli ďǇ ste sa posuŶúť ďalej, ŵáte záujeŵ 
získať detailŶejšie iŶfoƌŵáĐie o tom, ako celý tento biznis funguje a dozǀedieť sa Ŷapƌ.: 

 Ako si ǀǇtǀoƌiť účet pƌedajĐu Ŷa AŵazoŶe zo “loǀeŶska aleďo z ČieĐh. 

 Pƌi ktoƌýĐh kategſƌiáĐh je Ŷajǀäčší dopǇt a sú ŶajǀhodŶejšie pƌe ǀýďeƌ pƌoduktu. 

 ϳ kƌitéƌií, ktoƌýŵi sa ƌiadiť pƌi ǀýďeƌe pƌoduktu a ako odhadŶúť jeho poteŶĐiál. 
 Porovnanie vhodného a nevhodného produktu. 

http://www.miloslavjezo.sk/
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 Ktoƌýŵ kategſƌiáŵ sa pƌi ǀýďeƌe pƌoduktu tƌeďa ǀǇhŶúť. 

 Ako pƌesŶe postupoǀať pƌi ǀýďeƌe dodáǀateľa. 

 Aké ǀýƌazǇ použíǀať ǀ Google pƌi ǀǇhľadáǀaŶí dodáǀateľa. 

 Ako koŵuŶikoǀať s poteŶĐiálŶǇŵ dodáǀateľoŵ. 

 Ako a kde jedŶoduĐho získať čiaƌoǀý kſd pƌe sǀoj pƌodukt. 

 Ako zaƌegistƌoǀať sǀoj pƌodukt ǀ Amazone. 

 Ako si ǀǇtǀoƌiť zozŶaŵ ƌeleǀaŶtŶýĐh kľúčoǀýĐh sloǀ. 

 Aké hlaǀŶé faktoƌǇ oǀplǇǀňujú to, ako ďude ŵƀj pƌodukt ǀǇsoko ǀo ǀǇhľadáǀaŶí. 
 Ako Ŷaštaƌtoǀať jeho pƌedaj. 
 Ako Ŷajlepšie ǀǇužíǀať iŶzeƌĐiu Ŷa AŵazoŶe a pod.  

Mƀžete tak uƌoďiť Ŷa www.miloslavjezo.sk/navod-na-zarabanie-cez-amazon/. Na tomto odkaze si 

ŵƀžete kúpiť podƌoďŶý Návod na zarábanie cez Amazon.Vypracoval som detailný manuál na to, aby 
si čloǀek ǀedel už za Ŷiekoľko týždňoǀ ǀǇtǀoƌiť pƌesŶe takýto istý ǀlastŶý ďizŶis. Okƌeŵ toho sa 
ďudú pƌieďežŶe oďjaǀoǀať zaujíŵaǀé pƌíspeǀkǇ o tejto téme aj na mojom blogu 
www.miloslavjezo.sk a na Facebooku www.facebook.com/podnikanienaamazone.  

 

 

 

 

 

http://www.miloslavjezo.sk/
http://www.miloslavjezo.sk/navod-na-zarabanie-cez-amazon/
http://www.miloslavjezo.sk/navod-na-zarabanie-cez-amazon/
http://www.miloslavjezo.sk/
http://www.facebook.com/podnikanienaamazone


 
 

 
    A K O  Z A R Á B A M  N A  A M A Z O N E   

 

               © Miloslaǀ Ježo                       www.miloslavjezo.sk                       strana 19 

Náhľad do Návodu na zarábanie cez Amazon 
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Najčastejšie otázky 

Je proďléŵ, že Ŷežijeŵ v U“A, keď taŵ ĐhĐeŵ predávať? 

Nie je to problém a ǀƀďeĐ sa Ŷetƌeďa toho zľakŶúť. “aŵozƌejŵe, ǀo ǀýhode sú doŵáĐi pƌedajĐoǀia už 
Ŷajŵä kǀƀli jazǇku, pƌetože ŵožŶo ƌýĐhlejšie Ŷapíšu pƌoduktoǀú stƌáŶku aleďo dokážu ďǇť fleǆiďilŶejší 
v komunikácii s lokálŶǇŵ dodáǀateľoŵ. Pƌi toŵto ďizŶis ŵodeli sú to ǀšak detailǇ, pƌetože Ŷaozaj sa dá 
ǀǇkoŶáǀať z hociktorého miesta na Zemi, kde je internetové pripojenie.  

Prečo je táto stratégia zaŵeraŶá Ŷa U“A trh? Môžeŵ ju využiť aj Ŷa AŵazoŶe v iných krajinách? 

Amazon je v USA najsilnejší, je taŵ Ŷajǀäčší dopǇt po pƌoduktoĐh poŶúkaŶýĐh Ŷa iĐh stƌáŶkaĐh. PƌiŶĐíp 
predaja je rovnaký aj pre ostatné krajiny ako napr. Amazon.co.uk, Amazon.de, Amazon.fr, a pod. Len 

tƌeďa ŵať ǀǇtǀoƌeŶý ďalší účet pƌedajĐu, ǀ tomto prípade pre EU.  

Aké priďližŶé Ŷáklady sú potreďŶé Ŷa začiatok? 

Toto je samozrejme individuálne, závisí to od zvoleného produktu a od toho, koľko ĐhĐeŵe Ŷa začiatku 
iŶǀestoǀať do ŵaƌketiŶgu. Tak ako soŵ spoŵíŶal ǀ časti, kde ǀǇďeƌáŵe pƌodukt, pƌáǀe z toho dôvodu, 

aďǇ sŵe Ŷeŵali ǀeľké počiatočŶé iŶǀestíĐie, pozeƌáŵe sa po pƌoduktoĐh s predajnou cenou nie viac ako 

$ϱϬ. Takže keď si zoďeƌieŵe, že ǀ Ŷašej pƌǀej oďjedŶáǀke ďude ϱϬ ks a nákupná cena bude napr. $7, tak 

ŶákladǇ Ŷa saŵotŶý pƌodukt Ŷás ďudú jedŶoƌazoǀo stáť $ϯϱϬ. K toŵu tƌeďa pƌipočítať ŶákladǇ Ŷa 
etiketu, pƌípadŶe oďal, ak sa ƌozhodŶeŵe ho zaďaliť aj do ǀoŶkajšieho oďalu. )a účet Ŷa AŵazoŶe a za 

ŵožŶosť tam pƌedáǀať, platíŵe ŵesačŶe $ϯϵ.ϵϬ. To sú tie ŶajzákladŶejšie ǀýdaje. Takže zǀǇčajŶe je to 
Ŷiekoľko stoǀiek doláƌoǀ, ktoƌé tƌeďa ŵať Ŷa začiatok k dispozíĐii. PƌesŶe sa to ǀǇčísliť Ŷedá, keďže je to 
ǀeľŵi iŶdiǀiduálŶe. VždǇ ǀšak ŵƀžeŵ začať Ŷajpƌǀ s ŵalýŵ ŵŶožstǀoŵ pƌoduktoǀ, otestoǀať si tƌh 
a potoŵ oďjeŵ postupŶe zǀäčšoǀať.  

Ďalej závisí len od Ŷás, či si ǀšetko ostatŶé ĐhĐeŵe ƌoďiť saŵi aleďo Ŷa to ǀǇužijeŵe skúseŶejšíĐh ľudí 
a zaplatíŵe iŵ. Je ǀšak dƀležité uǀedoŵiť si, že číŵ ǀiaĐ ďude ŵƀjŵu pƌoduktu tƌǀať zalistoǀaŶie 
v AŵazoŶe, týŵ dlhšie ǀlastŶe pƌiĐhádzaŵ o prípadný zisk z pƌedaja. Takže Ŷapƌ. keď sa ƌozhodŶeŵ 
ƌoďiť pƌoduktoǀé fotkǇ sáŵ, fotiť, ƌetušoǀať atď. pƌetože ĐhĐeŵ ušetƌiť Ŷejaké euƌá, tak za teŶ čas, za 
ktoƌý to uƌoďíŵ, soŵ ŵohol ƌadšej zaplatiť Ŷiekoŵu, kto ďǇ to uƌoďil ƌýĐhlo a ŵƀj pƌodukt sa už ŵohol 
pƌedáǀať.  

Ako dlho bude trvať, kýŵ začŶeŵ zaráďať? 

Niektoƌýŵ pƌedajĐoŵ začŶú pƌiĐhádzať pƌedaje ihŶeď po zalistoǀaŶí sǀojho pƌoduktu. To je ǀšak dosť 
ojediŶelé, Ŷa to ďǇ sŵe sa spoliehať Ŷeŵali. Lepšie je ŵať staŶoǀeŶú jasŶú ŵaƌketiŶgoǀú stƌatégiu 
a dƌžať sa jej. )ǀǇčajŶe to tƌǀá tak ϭ-3 mesiace po zalistovaní produktu. Ale závisí to od toho, ako rýchlo 

sa náŵ podaƌí posuŶúť ďližšie k prvej strane ǀo ǀǇhľadáǀaŶí.  

Koľko času deŶŶe sa ŵusíŵ toŵuto ďizŶisu veŶovať?   

TeŶto ďizŶis Ŷie je „Get ƌiĐh ƋuiĐk sĐheŵe͞, tak ako sa ho ŵožŶo Ŷiektoƌí sŶažia ǀǇkƌesľoǀať. Je to reálny 

biznis, ktorému sa treba, a to Ŷajŵä zo začiatku, ǀeŶoǀať. Niektoƌí pƌedajĐoǀia uǀádzajú, že Ŷa začiatku 
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stačí  asi hodiŶa deŶŶe, ŵƀžeŵ ǀás ǀšak uďezpečiť, že Ŷie je to pƌaǀda. Nestačí to. HlaǀŶe ǀ úvodnej fáze 

je tƌeďa iŶǀestoǀať aspoň Ŷiekoľko hodíŶ deŶŶe, kýŵ pƌodukt ǀǇtǀoƌíŵe a kým sa etabluje na Amazone. 

PokojŶe sa týŵ dá stƌáǀiť aj Đelá pƌaĐoǀŶá doďa.  Neskƀƌ ǀšak, keď už ŵáŵe ideŶtifikoǀaŶé kľúčoǀé 
slová, ktoré pre inzerciu fungujú, tak to naozaj ide pomerne automaticky a jednému produktu stačí 
ǀeŶoǀať sa leŶ Ŷiekoľko hodíŶ ŵesačŶe. Taká je ŵoja skúseŶosť.  

 

Záver 

NapísaŶie tohto eďooku ŵi tƌǀalo Ŷiekoľko hodíŶ. PƌedĐhádzalo toŵu ǀšak Ŷiekoľko ŵesačŶé 
študoǀaŶie, skúšaŶie, testoǀaŶie a učeŶie sa Ŷa ǀlastŶýĐh ĐhǇďáĐh. “ú za týŵ stoǀkǇ hodín, 
ktoré som venoval a stále toŵuto úžasŶéŵu ďizŶisu ǀeŶujeŵ. “tále sa učíŵ od ľudí, ktoƌí 
s ľahkosťou týmto spôsobom na Amazone zarábajú šesťĐifeƌŶé suŵǇ ŵesačŶe. ÁŶo, šesťciferné, 
nepomýlil som sa, zo svojich vlastných produktov ŵajú tƌžďǇ Ŷiekoľko ϭϬϬ tisíĐ U“D ŵesačŶe.  

PƌečítaŶíŵ tohto eďooku ste získali pƌehľad o tom, ako takýto online biznis funguje a keďže soŵ 
ho dokázal ƌozďehŶúť ǀlastŶýŵi silaŵi, Ŷeǀidíŵ dƀǀod, pƌečo ďǇ tak Ŷeŵohol uƌoďiť ktokoľǀek 
iŶý. Je to popis ĐestǇ, ktoƌou soŵ sa pƌed časoŵ ǀǇdal, ktoƌou kƌáčaŵ a ďudeŵ kƌáčať aj 
Ŷaďalej. O tejto téŵe ďǇ sa dalo písať ǀeľŵi ǀeľa, ale to Ŷeďolo Đieľoŵ ŵƀjho eďooku. ChĐel 
soŵ leŶ Ŷa ŶiekoľkýĐh stƌaŶáĐh stƌučŶe popísať jedŶu zo zaujíŵaǀýĐh ŵožŶostí, ktoƌé Ŷáŵ 
súčasŶý oŶliŶe sǀet poŶúka.  

Naozaj ŵa úpƌiŵŶe poteší, ak vás tento príbeh k Ŷiečoŵu iŶšpiƌoǀal. MožŶo ste počas čítaŶia 
začali pƌeŵýšľať, aký pƌodukt ďǇ ste ǀedeli poŶúkŶuť ǀǇ a ako ďǇ asi ǀǇzeƌal. MožŶo ste si 
uǀedoŵili, že podŶikaŶie Ŷaozaj Ŷeŵusí ďǇť pƌíliš zložité a ĐhĐeli ďǇ ste to ǀǇskúšať aj popƌi 
ǀašoŵ stáloŵ zaŵestŶaŶí. PƌesŶe tak sa začala aj ŵoja Đesta. V každoŵ pƌípade ak vo vás 
pƌečítaŶie týĐhto stƌáŶ zarezonovalo alebo vás Ŷaštaƌtoǀalo, soŵ ǀeľŵi ƌád, že ǀzŶikŶe Ŷiečo 
nové a zaujímavé.  
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