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Predstavte si, aké to mozZe byt prijemné, zobudit sa a najst hned zrana na svojom ucte predajcu
na Amazone cerstvl informaciu otom, kolko kusov vasich produktov sa opat predalo na
druhom konci Zeme, kym ste spali. Bez toho, aby ste cestovali, museli svoj tovar balit a chodit
snim na postu, sam sa jednoducho preddva! Nech to znie akokolvek, je to pravda. Cely
predajny proces sa da totiZ nastavit tak, Ze funguje automaticky a bez vas. Ako som to dokazal
nastavit sdm, vysvetlim vam na nasledujdcich stranach.

Viem, Ze zapinat pocitac skoro rano sa neodporuca, nie je to prave najidealnejsi start do nového
dria. Musim sa vSak priznat, Ze vdaka tomuto podnikaniu, ktorému sa venujem uz skoro dva
roky, ¢asto toto odporucanie porusim a robim to rad. Tuzba aspor na okamih zazriet predajné
vysledky svojich produktov, je zatial silnejSia. Jednoducho ma to bavi. Pozriem, nezaoberam sa
tam vsSak ni¢im inym, iba si skontrolujem, ako sa darilo a az potom vykro¢im smerom ku
kuchynskej linke.

Atakto to prebieha vmojom pripade kazdy der. Uplne kazdy. Aj cez vikendy, aj pocas
dovolenkovych dni. PretoZe online biznis dokaZe fungovat v podstate nonstop. Tu neexistuju
otvaracie a zatvaracie hodiny.

Volam sa Miloslav JeZzo a okrem toho, Ze sa moja firma zaobera personalnym poradenstvom v
oblasti IT, v poslednych rokoch sa dost intenzivne venujem aj online biznisu alebo podnikaniu
na internete. A prave o tejto druhej téme je tento ebook. V podstate sedim na dvoch stolickach,
ale v sucasnosti si svoj pracovny Zivot neviem bez jednej z tychto dvoch oblasti vobec
predstavit.

Zda sa vam neuveritelné, Ze ¢lovek mdzZe nieCo predavat a takymto spésobom zarabat na
opacnom konci sveta? Nie je to vbbec komplikované, pretoie sa nachadzame v 21. storodi,
ktoré nam podobné mozZnosti ponuka. V sucasnosti takto pracuju tisice ludi z celého sveta
a Amazon, najvacsi predajny portal na svete, takito moznost ponuka komukolvek, kedZe zaraba
na kazdej jednej uskutocnenej transakcii.

Tento model sa mi paci preto, lebo je iba na na naSom rozhodnuti, aké produkty preddvame a
aké rozne druhy ponukame. My sme panmi vSetkych svojich rozhodnuti. Cely tento biznis zavisi
iba od nich, a preto ndm poskytuje Uplnu slobodu v pracovnej oblasti. My sme ti, ktori si
vytvorime vlastnu znacku, pod ktorou svoje produkty predavame a tym padom aj jej jedini
predajcovia.

Takyto model podnikania je dostupny kazdému, kto ma zaujem vytvorit si redlny biznis. Zdaleka
si to nevyZaduje také velké investicie, ako by boli nevyhnutné pri budovani napr. kamenného
obchodu. Nie su potrebné Ziadne extra skidsenosti z podobnej oblasti, sdm som sa
maloobchodnému predaju nikdy predtym nevenoval. Ak vsak aj vy tlZite po praci, ktord vdm
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poskytuje slobodu, kde ste sam sebe $éfom a vdaka ktorej mbZete pracovat z ktoréhokolvek
miesta na Zemi, odporic¢am vam citat tento pribeh dalej.

Uz druhy rok zardbam aj tymto
spésobom a som velmi spokojny, Ze
som sa naudil vytvorit si dalsi zdroj
prijmu.

Vidy som chcel podnikat, ale ¢asto mi
chybal bud dobry ndpad, odvaha alebo
odhodlanie  urobit takéto vdine
rozhodnutie, opustit status
zamestnanca a vyskusat si budovat
vlastny  biznis. Mal som sice
zamestnanie, ktoré ma zo zaciatku
bavilo, nechybala mi ani motivacia rast
v korporatnej Strukture, ale postupom
¢asu tieto ambicie zo mia jednoducho
vyprchali. Neustdle som nosil v hlave
myslienky o vlastnom podnikani, o ma
jednoducho oddalovalo od budovania
uspesnej kariéry u mojho vtedajsieho
zamestnavatela. Dostal som sa az do
Stadia, Ze som pracovne uplne vyhorel,
nebavila ma uz ndpln mojej prace, takze
som sa logicky zacal priblizovat k dalSej
Zivotnej krizovatke, ktorym smerom sa vlastne budem dalej uberat. Bolo mi jasné, Ze existuje
vela ludi, ktori vedia takto pracovat aj cely Zivot, t.j. ist na 8 hodin do zamestnania, ktoré je do
urcitej miery zaujimavé, ale Ziadne velké nadsSenie v nich uz nevzbudzuje. Vo mne vsak stale
bolo niec¢o, ¢o mi dost silno nasepkavalo, Ze to nemdzem nechat tak a mam sa ¢im skoér vydat
na cestu za svojim snom, pretoZe uz naozaj nie je na ¢o Cakat. Tiez by som si potom nechcel cely
Zivot vycitat, Ze som sa o to nepokusil. To som rozhodne nechcel.

Tym najdélezitejSim impulzom, ktory ma smerom k vlastnému podnikaniu nakopol, bola kniha
od Tima Ferrissa , Stvorhodinovy pracovny tyidefi, ktord som dostal pod stroméek od svojej
zeny (kedZe som pocas roka poslichal ©) na Vianoce v roku 2012. Pri jej ¢itani som dospel k
rozhodnutiu vydat sa vlastnou cestou. Vedel som, Ze je len otazkou kratkeho ¢asu, kedy sa tak
stane.
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Zacal som dychtivo hladat informacie tykajuce sa online podnikania, tato oblast ma velmi
zaujimala, bola mi blizka a videl som v nej velkd perspektivu. Prvykrat som sa zacal
oboznamovat s tym, ako funguje internetovy predaj digitalnych alebo fyzickych produktov.
Dovtedy som napriklad nevedel, aké je dblezité budovanie si vlastného zoznamu potencidlnych
klientov, ako funguje posielanie automatickych mailov, o je to opt-in stranka, ako rychlo sa da
vytvorit jednoduchy blog vo Wordpresse a pod. Informacie som ziskaval vyluéne zo
zahrani¢nych zdrojov, od ludi, ktori boli majstrami internetového podnikania ako napr.: Chris
Farrell, Ben Adkins alebo Mark Anastasi.

Tymto sp6sobom som sa dostal az k Amazonu a ked som zistil, aké velké mnozstvo ludi dokaze
pomerne jednoducho na tejto platforme zarabat, okamzite som vedel, Ze je to cesta, po ktorej
chcem kracat. Pokladal som za atraktivne mat skalu fyzickych produktov pod vlastnou znackou,
ktord si postupne budujem asdm som jej exkluzivny predajca. A navySe, je to spbsob
podnikania, ktory viem vykonavat z akéhokolvek miesta, nech som kdekolvek na svete, nie som
na nic viazany. Vedel som, Ze zuzitkujem vSetky znalosti, ktoré som uz dlhsie ziskaval. TakZe, ak
by som to mal zhrnut, vidim 3 hlavné prednosti tohto biznis modelu:

1. Outsourcing alebo Delegovanie — Po Case viete vacsinu ¢innosti presunut na niekoho iného.
2. Sloboda — Ste sdm sebe panom a pracujete vtedy, kedy to vyhovuje vam.
3. Flexibilita — M6Zete pracovat z hociktorého miesta, staci len internetové pripojenie.

Je moiné, ze ste o podobnych vyhoddach uz poculi, ved v sucasnosti na nas striehnu v mnohych
oblastiach internetu. Vela ludi sa prave vdaka nim snazi prezentovat vyhody produktu, ktory
ponukaju. V mojom ebooku vam vsak predstavujem pohlad priamo do Struktiry modelu, ktory
sam aj realne robim a budem robit nadalej. Po preditani zistite, Ze mozno prave toto je model,
ktory je vam blizky a mozno vas bude vediet nastartovat k vytvoreniu vlastného podnikania.
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Vytvorenie vlastného produktu pod svojou znackou a ndsledne jeho predaj koncovym
zakaznikom prostrednictvom internetu ma fascinuje. Myslim si, Ze taka priazniva doba, kedy je
obchodovanie dostupné v podstate kazdému cloveku, este nikdy nebola. Sdm som si vyskusal
takyto druh podnikania vytvorit a paci sa mi natolko, Ze si ho snazim v kazdej volnej chvili
zveladovat, pretoZze chcem, aby napredovalo.

O ¢om je konkrétne tento ebook? Poklsim sa to aspon strucne vysvetlit na svojom priklade.
Pred nedavnom som mal tuto krasnu bilanciu, a to vdaka iba jedinému produktu:

Sales Summary -
Ordered product Units
cales
7 Days $557.00 30
15 Days $2,308.40 116
30 Days $4,253.60 214
View more of your sales statistics

Cely postup je pomerne jednoduchy. Najprv si vyberiete produkt, ktory sa dobre predava.
Potom ndjdete dodavatela, ktory ho vyrdba a nalepi nan vasu znacku. Vytvorite si ucet
predajcu, aby ste mohli na Amazone predavat, zaregistrujete tam vas produkt, kupite od
dodavatela prvu davku vasich produktov, ktoré vam posle priamo do Amazonu. Proces vyzerd
takto:

4. You Deliver

Products to
Y : [ Customers [
amazon GE €
1. Upload Your 2. Customers See 3. Customers Buy m 5. You Receive
Inventory to Amazon Your Offers Your Products L Payment

4b. Let Amazon take
care of logistics and
help you improve
your sales

amazon

(Preklad k obrazku: 1. Zaregistrujte svoj produkt v Amazone. 2. Zakaznici vidia vasu ponuku. 3. Zakaznici
kupuju vase produkty. 4. Vy posielate produkty zakaznikom. 4b. Nechate Amazon, aby sa postaral o celd
logistiku a zvySenie vasho predaja. 5. Dostavate pravidelné trzby.)
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Na vyber teda mate dve mozZnosti:

1. Vas produkt budete zakaznikom posielat sami.
2. VyuZijete na tuto ¢innost Amazon (tato sluzba sa vola Fulfillment by Amazon).

Prva moznost pre vas zaujimava nie je. Dovodom je to, Ze ak by ste sa aj chceli venovat baleniu
produktov a chodeniu na postu, skuto¢nost, Ze predsa len Zijeme v znacnej vzdialenosti od USA,
nam komplikuje distribuciu do tejto krajiny, pretoze naklady na dopravu by boli prili$ vysoké a
vy by ste nemohli byt rentabilni. Cize pre vas je aktudlna iba druhd moZnost a to je, e poverite
kompletnou distribiciou Amazon (4b), ktory to za percenta z vasich trzieb velmi rad urobi. A
prave o tomto biznis modeli budeme dalej hovorit.

Vlastna znacka

Prec¢o hovorime o predaji produktov pod vlastnou znackou? Pretoze ak by ste predavali znacku
niekoho iného, musite bojovat o tzv. “Buy box” spolu s inymi predajcami. Buy box je na
Amazone tlacidlo “Pridat do kosika”, ktoré je vidy pridelené iba jednému predajcovi
prislusného produktu a ostatni su uvedeni v odkaze pod nim. Ak vSak predavate produkt pod
svojou vlastnou znackou, stdvate sa jej exkluzivnym predajcom vy a nikto dalsi by ju nemal
predavat bez vasho dovolenia.

.....

pripadov na zdklade vysky ceny. A to nie je cesta, po ktorej sa budeme vydavat my. Nasou
stratégiou je totiZz (vdaka silnému marketingu) ponukat kvalitny “Premium” produkt, ktory
nema byt najlacnejsi zo vSetkych konkurentov.

Takze az potom, ako nam doddvatel posle tovar priamo do Amazonu, zadina to byt celé
zaujimavé. N&s vlastny produkt sa totiz uz dostal na pult virtudlnej predajne a mdze sa zacat
predavat. Zakaznici ho mozu zacat “sypat do” svojich online kosikov, Amazon im bude tovar
posielat domov a my mézeme ist k moru alebo k starej mame pomahat do zdhrady. Dvakrat do
mesiaca nam cinkne SMS, Ze Amazon prave poslal nase zarobené peniaze na nas ucet.

No, nebude to zase az také jednoduché, ale nelakajte sa ©. Hlavne na zaciatku bude treba
poriadne zabrat, aby sa vas produkt mohol , narodit” a trocha sa adaptovat na tomto svete. Mgj
prvy produkt ma tiezZ stal najprv urcité usilie, bez toho by to nebolo mozné. Pravda je vsak taka,
Ze po case, ked sa mi jeho predaj podarilo rozbehndt, tomuto produktu som uZz venoval
pomerne malo aktivit a jeho predaj kontinudlne pokracoval. KedZe reklama na Amazone mi
bezala sama, naozaj iSlo len o par hodin tyzdenne, ktoré som celkovo vtedy venoval tomuto
produktu. Okrem toho som sa mohol venovat inym aktivitam.

Vratme sa vsak trocha naspat, kedZe na zaciatku bolo potrebné sa najprv rozhodnut, ¢o vlastne
chcem svetu ponuknut.
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Mnohi Uspesni ludia v biznise tvrdia, Ze v prvom rade sa musime snaZit ponuknut nejaku
hodnotu. Jednoducho vytvorit nieco, ¢o bude hodnotné a prinosné pre inych ludi, ktori si to
potom budud aj radi kupovat. Cize je potrebné, aby mal ¢lovek v hlave zakédovani taku
stratégiu, Ze ide v prvom rade vytvorit hodnotu a nie zarobit peniaze. Ak vieme ponuknut nieco,
¢o inym prinasa hodnotu, ludia to budu chciet a peniaze sa nasledne objavia tiez. Ale ak
zaCiname stym, Ze v prvom rade potrebujeme zarobit, tato stratégia Casto neprinasa zisk.
Samozrejme viem, Ze aj napr. obchodnici so zbrariami su z Cisto obchodného hladiska Uspesni,
hoci zbran podla mna nepatri prdve medzi najuslachtilejsSie produkty. Ked' si vyberdme produkt,
ktory chceme preddvat, zameriame sa vZdy na to, aby bol taky, za ktorym si Uplne budeme stat.
Jednoducho si predstavime, Ze ak by sme sa mali postavit pred nejaké velké publikum, drzat
svoj produkt v ruke a odprezentovat ho, aby som to vedeli s hrdostou urobit. Takto som si
vyberal napriklad aj moj prvy produkt, ktory bol prirodny, organicky, vyrobeny bez akejkolvek
chémie alebo zneuZivania pracovne;j sily alebo dokonca testovania na zvieratdch. A o tom, Ze je
naozaj prinosom, svedcia pozitivne reakcie mojich zakaznikov, ktoré dostavam.

Po ¢ase som dostal tip na jeden z dalSich produktov, ktory som chcel ponuknut a skusit, ako by
nan cez Amazon zareagoval americky trh, pretoze tam by to bola asi novinka. Uvedomil som si
vsak, Ze ide o Cisto plastovy vyrobok, ktory vobec nie je zasadny, sluzi iba na pobavenie, preto
som ihned stopol akékolvek moje dalsie aktivity snim suvisiace. Nechcem prispievat
k znedistovaniu planéty tym, Ze budem sa snazit vytvarat alebo uspokojovat dopyt po nejakom
nepodstatnom vyrobku z nerecyklovatelného plastu.

Netvrdim, Ze som v tomto na 100% striktny, ved' ¢asto sa stdva, Ze aj obal, v ktorom sa produkt
preddva obsahuje nejaku plastovu Cast alebo bol vyrobeny vo fabrike v Bangladési za uplne
minimalnu mzdu, ktord dostavaju tamojsi zamestnanci. Prv, ako sa pre nejaky produkt
rozhodnem, vidy rozmyslam spésobom, ktory som spomenul vySSie. Samozrejme, kazidy si
najde svoju cestu, ktord mu je blizka a ktord mu vyhovuje. Nechcel som vsak tuto tému
vynechat, ale pontkam ju na zamyslenie.

Amazon Best Sellers — Najpredavanejsie produkty

Ako som teda vyberal svoj produkt? Na zaciatku som vedel, ako by som mal zac¢at, nemal som
vsak konkrétnu ideu, ¢o by to malo byt. Jedného jesenného dna v roku 2013 som sa zacal
pozerat po vyrobku, s ktorym by som svoju cestu na Amazone zacal. Na zaciatku som vobec
netusSil, o aky produkt po6jde. Zobrazil som si rebricek top preddvanych produktov
na Amazone (http://www.amazon.com/Best-Sellers/zgbs) a vybral kozmeticky produkt, ktory
mi bol aspon blizky tym, Ze je prirodny a organicky. Inak som o fnom nevedel vobec nic.
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Znamenalo to vsak aj to, Ze cielovou skupinou méjho produktu budu Zeny. KedZe vsetci vieme,
Ze Zeny rady nakupuju, tak som si povedal, Ze to skusim, napriek tomu, Ze som zatial nikdy nic
Zenam nepreddval. Vedome som vsak chcel tuto prva skusku absolvovat s produktom, o ktorom
som ja najprv nevedel ni¢, ale uvedomoval som si, Ze ak sa mi podari takyto produkt predavat,
potom tie dalSie péjdu uz lahsie.

Kde sa vsak takyto produkt vyraba? Kde ho zoZeniem? Kolko také nieCo mébie stat? Tieto
a podobné otazky som si logicky na zaciatku kladol. Odporucam vsak, neupinat sa zdsadne na
jeden konkrétny produkt, ale pripravit si zoznam viacerych potencidlnych produktov, ktoré by
som rad predaval. Samozrejme, budem sa venovat iba jednému z nich, ale je dobré mat
pripravené dalsie alternativy, ak by sa mi napriklad nepodarilo najst vhodného dodavatela.

Google je moj kamarat

Tych moZnosti na Amazone je velmi vela, takie nema zmysel stracat prilis vela ¢asu pri jednom
produkte, ale ist ¢o najskor dalej. Tak som si povedal, Ze kladenim otazok sa viak netreba dlho
zaoberat, treba sa pustit do patrania, a preto som na scénu pozval svojho dlhoro¢ného
znameho — Google. Zacal som jednoducho v Google.com hladat vyrobcu alebo aspon
velkoobchodnika, od ktorého by som produkt mohol odoberat. Pri tomto si treba uvedomit, ze
webové stranky mnohych vyrobcov nevyzeraju prave najlepSie, pretoze mnohi z nich sa
nezaoberaju dizajnom alebo SEO. Vela z nich sa sustredi iba na samotny obchod a dizajn ich
webovej stranky pre nich nie je podstatny. Cize my ich ¢asto ndjdeme velmi hlboko vo
vysledkoch vyhladavania v Google. Ale je Uplne realne, Ze dobry doddavatel sa mozZe ndjst aj na
15. strane v Google. Preto treba byt pri hladani trpezlivy. Nepamatam si, na ktorej strane
v Google sa podarilo najst dodavatela pre moj prvy produkt, ale to nie je podstatné. Podstatné
je to, ze je spolahlivym partnerom a spolupracujeme spolu dodnes.

Vyhladdava¢ nam samozrejme ponukne aj mnohé stranky maloobchodnikov, tie nds vsak
nezaujimaju, pretoze ti nam sotva budu vediet ponuknut velkoobchodné ceny a moznost pouzit
nasu vlastnu znacku na produkte. Preto som sa aj ja v mojom hladani sustredil vyloZzene na
vyrobcov, u ktorych takdto moznost prichddza do uvahy. Ak by z nejakého dévodu neboli
schopni, ochotni alebo sa jednoducho tym nechceli zaoberat, jednoznaéne nemam s nimi dalej
pokracovat v komunikacii. PretoZe tak, ako som spomenul na zaciatku, cely tento biznis model,
o ktorom hovorim, je zaloZeny na predaji produktov pod vlastnou znackou.

1
Optimalizacia pre vyhladdvace (z angl. search engine optimization, SEO) je subor technik na zlepsenie automatizovaného indexovania stranky v
internetovych vyhladavacoch.
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USA vs. Cina

Pri prvom produkte sa mi podarilo najst dodavatela v USA, ¢o bolo jednoduchsie z hladiska
komunikacie a distribucie. Dobre vak vieme, Ze velka vdcSina produktov je vyrabana v Cine,
takze vobec sa netreba bat hladat
dodavatela tu, pretoze spolupraca
s ¢inskym doddavatefom vébec nie je takd
zloZita, ako sa mbze na prvy pohlad zdat.
MoézZeme si s dodavatelom sami dohodnut
dodanie tovaru do Amazonu alebo vyuzit
distribu¢nu spolo¢nost. Samozrejme vsetko
je otazka matematiky a sami si musime
zvazit, Co je pre ndas vyhodnejsia
alternativa.

S dodavatelom som sa teda dohodol na cene, mnoiZstve, ktoré si od neho klpim v rdmci svojej
prvej objednavky. A, samozrejme, aj na tom, Ze vyrobi méj vlastny produkt, ¢ize pod mojou
vlastnou znackou. Dokonca mi sam poradil svojho dvorného dizajnéra, ktory mi vedel pomoct
s dizajnom mojej znacky a etikety.

Pred tym, ako som sa zacal zaoberat dizajnom, mal som uZ vymysleny nazov znacky.
V minulosti som uz dvakrat vymyslal ndzvy — pre svoju firmu alebo portal, teraz som tiez chcel
mat nazov pre produkt, s ktorym by som bol Uplne stotozneny. Vedel som, Ze chcem taky
jednoslovny nazov, ktory by bol vhodny aj v pripade, keby sa mdj produkt zadal predavat aj
v inej krajine. TieZ to mala byt znacka, ktora nie je viazana priamo nan, ved ¢asom chcem mat
pod touto znackou vela produktov. Zaroven som chcel taky nazov, ktory ihned napovie, o ¢om
ponukané produkty su a, samozrejme, ma volnu doménu .com. Takto som uvaZoval a po
nejakom case sa mi podarilo vymysliet slovo, ktoré je dnes uz pre mna samozrejmostou.
V tomto hladani mi bola dost ndpomocna stranka http://www.leandomainsearch.com/.
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Dizajnérka z Rumunska

Len ¢o som mal znacku pre moj produkt, bolo treba, aby bola na drovni aj graficky. Spytal som
sa svojho dodavatela, ¢i mi ndhodou nevie odporucit dizajnéra, s ktorym spolupracoval a ktory
sa mu osvedcil. Vtomto pripade mi odporudil svoju dizajnérku v Rumunsku, ktord mi navrhla
logo a etiketu pre moj produkt. Ak by mi nebol dostal odporucenie od neho, bol by som nasiel
dizajnéra na niektorom z webov ako napr.: freelancer.com, upwork.com alebo fiverr.com. Tam
to prebieha tak, Ze zadame (zdarma) poZiadavku a popiSeme presne, ¢o potrebujeme. Hned ako
je nas inzerat zverejneny, dostdvame ponuky od dizajnérov z celého sveta, ktoré byvaju radovo
nizSie ako tie, ktoré by sme dostali od lokalneho dizajnéra u nas doma.

Tato faza dizajnu trvala viac ako tyZden, pretoZe sme sa pokusali vdychnut znacke co
najosobnejsi charakter. Dizajnérka mi navrhla koncept, ktory som pripomienkoval a toto sa
zopakovalo niekolkokrat, az kym sme sa spolu nedostali k findlnemu dizajnu, ktory sa pacil mne,
ale hlavne bol zaujimavy pre Zeny. Mdm na mysli dizajn etikety, ktora bola na obale a logo.
Preto som to konzultoval doma so svojou Zenou a pytal sa jej na ndzor, ako na fnu jednotlivé
navrhy posobili, ¢i by si takéto nie¢o v obchode hodila do kosika, ak by to tam zbadala. Myslim
si, Ze je uzitocné urobit si aspon mensi prieskum vo svojej cielovej skupine, spytat sa na ich
nazor uz pri vyvoji produktu.

Len pre zaujimavost, za vytvorenie dizajnu etikety produktu som zaplatil ¢iastku cca 80 USD.
Toto Cislo uvadzam len na ilustraciu, ako pozitivne sa da v sticasnosti vyuZzivat globalny trh. Je
velmi vela Sikovnych ludi hocikde na svete, ktori si vdacni za prilezitost a vdaka internetu vedia
pracovat aj na dialku. M6j dodavatel potom nasledne zabezpedil tlac etikiet, a tak som si u neho
mohol objednat prvi objedndvku na 100 ks mojho produktu, ktoré mi poslal priamo do skladu
Amazonu.

Objednanie vzoriek

Pred tym, ako som sa dostal k prvej objednavke, som si samozrejme nejaké vzorky objednal aj
domov na Slovensko, aby som videl, ako méj produkt redlne vyzera. Toto nebola nevyhnutnost
z technického hladiska, pretoZze moj dodavatel moze tovar do Amazonu poslat aj bez toho, zZe
by som ho videl. Zdlezalo mi na tom, ¢o presne idem ponuknut trhu, ako moj produkt vyzer3,
vonia, aky je na dotyk, jednoducho musel som si byt isty, Ze sa s nim stotozriujem. Nechal som
ho otestovat mojim najblizsim, ktorym sa pacil. A aj preto dnes s odstupom casu moziem
povedat, Ze to bol skvely vyber.
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Prakticky to teda vyzeralo tak, Ze som si vzorky objednal az ako findlny produkt, ked na fiom
bola moja etiketa. Ale vo vacsine pripadov je dobré si produkt objednat a vyskusat este
predtym, ako investujem do dizajnu a vyroby etikiet alebo obalu. Je to na vlastnom rozhodnuti
kazdého predajcu a zavisi to samozrejme aj od konkrétneho produktu.

Zaregistrovanie produktu v Amazone

Ked som vyskusal vzorky a videl produkt na viastné oci, informoval som dodavatela, Ze si chcem
100 ks objednat a poZiadal ho, aby ich ¢im skor vyexpedoval do Amazonu. Na takomto postupe
sme boli dohodnuti uz od zaciatku. ESte pred tym som musel svoj produkt na Amazone
zaregistrovat, to znamena zadat o fiom do systému zakladné (daje, aby bol uloZeny vich
databaze. Nasledne som bol potom schopny vytvorit prepravny dokument pre dodavatela. Toto
sa robi tiez v Amazone, do ndsho uctu predajcu zaddme, kolko ks nasho produktu si
objedndvame a Amazon ndm automaticky vygeneruje adresu skladu, do ktorého ma byt tovar
zaslany. Vznikne pdf dokument, ktory mailom posleme dodavatelovi, on ho vytlaci a prilepi na
balik alebo baliky a odovzda prepravnej spolo¢nosti. Jednoduché. Ceny za dopravu v rdmci USA
su niekedy aZ neuveritelne nizke, ak pouZijeme zmluvného partnera Amazonu. V mojom
pripade som nemal najmensi dévod nevyuZit sluzby UPS, kedZe celkové postovné za mojich
prvych 100 produktoch bolo cca 15 USD. Samozrejme, sadzby sa odvijaju tak, ako vSsade — od
velkosti a hmotnosti zasielky. V systéme som mohol priebeZzne monitorovat, kde sa presne moja
zasielka nachadza. O par dni dorazila do Amazonu a priblizne dva dni trvalo, kym moj tovar
zaskladnili a uvidel som, Ze je k dispozicii v systéme. Rad na to spominam, bol to vzrusujuci pocit
vidiet, Ze m6j produkt zrazu redlne existuje a je pripraveny na predaj. Pocitoval som prijemny
druh nervozity a ocakavania, ¢o sa zacne diat.

M0Oj produkt sa uz na Amazone nachadzal, ale zatial bol vo vysledkoch vyhladavania velmi
hlboko, moZno niekde na 20-tej strane podla hlavného klucového slova. To vSak nic
neznamenad, vieme predsa, ako sa skoro kazdy spotrebitel sprava, ked nakupuje na webe. Zad3
do vyhladavania to, ¢o prave hlada a kupi to z tych moznosti, ktoré vidi na prvej strane. A prave
preto je zamer kazdého predajcu dostat svoj produkt na prvu stranu vo vyhladavani. Vobec som
sa kvoli tomu neznepokojoval, vedel som, Ze to potrva nejaky cas, kym sa mo6j produkt
prebojuje vyssie. Vedel som, ¢o treba robit, postupoval som krok za krokom a vedel som tiez, ze
ponukam hodnotny produkt. TakZe bola to iba otazka ¢asu, kym sa jeho predaj rozbehne.
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Hur3, prva objednavka!

Napriek tomu sa vSak zopdr prvych objedndvok objavilo pomerne rychlo. Pamatam si na ten
opojny pocit, ked som zaznamenal prvu objednavku. Bol to zvlastny pocit, ked som si uvedomil,
Ze si zrazu moj produkt kupila neznama pani z USA, zatial ¢o som doma na Slovensku a daného
produktu som sa pomaly ani nedotkol. Pozeral som si vSetky dostupné Statistiky zlava, sprava,
no nevedel som sa vynadivat na ten prekrasny graf zobrazujici jeden predany kus ©! Bolo to
velmi povzbudzujuce a nastartovalo ma to este viac.

Predajna stranka

Medzicasom som vsak uz zacal davat do poriadku predajnu stranku svojho produktu. Tam zatial
boli iba zakladné uUdaje, ktoré som doplnil len kvéli tomu, aby som bol schopny vytvorit
prepravné dokumenty pre doddavatela. Predajna stranka je stranka produktu, ktora vidi zdkaznik
potom, ¢o sa na prislusny produkt dostal. Musi vyzerat vyborne, ldkavo, doveryhodne,
profesiondlne, aby ¢o najviac ludi, ktori na fiu zavitaju, uz z nej neodisli bez toho, Ze by nakupili.
To je jej primarnym cielom. Priklad dobre vypracovanej produktovej stranky na Amazone:

ECATCH COLLEGE HOOPS FEVER ¥
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Haus ane to sell? Sellon Amazon

Na obrazku je vidiet dobre uroben( stranku produktu, nazov obsahujuci tie najddleZitejsie
klucové slova, kvalitné fotografie, rozpisanych 5 hlavnych benefitov produktu. Dalej je dolezity
esSte popis produktu, pripadne otazky a odpovede, ktoré na tomto obrazku sice nevidime, ale su
sucastou prezentacie produktu. Celd produktova stranka tvori jeden celok, vykladnu skrifiu,
ktord je primarnym predpokladom na to, aby bol nds produkt ¢o najlahsie vyhladany
Amazonom a aby bola schopna velmi rychlo pomdct zdkaznikovi v jeho rozhodovani, Ze si kupi
prave nas produkt.
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Fotografie produktov

Prvé, ¢o som urobil, boli fotografie. Potreboval som 9 kvalitnych fotografii, ktoré by zaujali
a velmi rychlo uistili zdkaznika, Ze mo6j produkt je naozaj kvalitny. Stavil som preto na fotografa,
ktory mal uz skusenost s produktovou fotografiou. Samozrejme, produkt som si mohol odfotit
aj sdm mobilom, ale profesiondlna fotografia je jednoducho ind. Na tomto som naozaj nechcel
Setrit a robim to tak aj pri dalSich produktoch. Kvalitna fotografia je pri online predaji velmi
dolezita.

Hodnotenia zakaznikov

Dal$im dodlezitym krokom, ktorému sa treba ui hned od zaciatku venovat si hodnotenia
zakaznikov. Kaidy produkt, ktory sa dobre preddva na Amazone, ma vela pozitivnych
hodnoteni. Je v naSom zdujme ziskat ¢im skor aspon 10 pozitivnych hodnoteni, potom moéZeme
pokracovat dalej napr. inzerciou. Prvé hodnotenia som ziskal tak, Ze som produkt rozdal resp.
predal blizkym fudom z méjho okolia za S1. Nechal som im ho vyskdsat a potom som ich
poprosil o kratke hodnotenie. Toto bola jednoducho sucast mojej marketingovej kampane,
takZe s mensou investiciou som musel pocitat na to, aby sa méj produkt mohol odrazit od dna.

Inzercia na Amazone

Len ¢o som mal 10-15 pozitivnych hodnoteni, zacal som na Amazone inzerovat. Inzercia na
Amazone znamenad, Ze vas produkt sa objavuje na prvej strane vo vyhladavani avy si za to
platite, kolko uznate za vhodné. Je to velmi jednoduché, hoci by dal sa o tom napisat aj cely
samostatny ebook. V principe ide o to, Ze si vyberiete, pri ktorych kluc¢ovych slovach sa ma vas
produkt objavit, stanovite si max. sumu, ktori mézete denne minut a tiez, kolko ste ochotni dat
za 1 klik. Je to podobné ako pri PPC? reklamach. Po niekolkych dfioch som potom videl, ktoré
kl'icové slova funguju lepsie a na tie som sa dalej sustredil. Predajné Cisla, ktoré som spomenul
na zacCiatku, som dosiahol iba vdaka tejto stratégii — inzercia na Amazone fungovala a méj
produkt sa zacal predavat. Dokonca som sa vdaka niektorym slovam dostal na prvu stranu vo
vyhladavani. K dalSim marketingovym technikam alebo stratégidm som sa v tom ¢ase zatial ani
nedostal, a predsa sa mi podarilo dosiahnut takyto pekny vysledok.

2
PPC je skratka odvodend od Pay Per Click, ¢o v preklade znamena "plat za klik". Je to reklamny model, kde zadavatelia reklamy platia iba vtedy,
ked' niekto na reklamu klikne.
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Je viacero dalSich sp6sobov, ako sa da zvysovat predaj nasho produktu a dostavat ho do
povedomia zdkaznikov. Z tych najodporucanejsich su to:

Facebook — inzerovanie na Facebooku. Tu sa da velmi dobre zacielit na svoju ciefovu skupinu.
Napriklad ak ponukam nejaky kozmeticky produkt, viem si definovat, Ze mdj inzerat sa zobrazi
iba Zendm vo veku od 25-50 rokov Zijucim v USA s vysokoSkolskym vzdelanim, ktoré su
fanusickami niektorych pribuznych stranok méjmu produktu. Tymto spésobom si viem dost
zUZit svoju cielovd skupinu na tych ludi, ktorych by méj produkt mohol redlne zaujimat.

YouTube — produktové imidZové video alebo také, v ktorom je vidiet, ako produkt funguje.
Video je vo vSeobecnosti velmi silny nastroj na ziskavanie navstevnosti nasej stranky. V pripade,
Ze na nasu produktovi Amazon stranku prichadzaju navstevnici z YouTube, Amazon to hodnoti
velmi pozitivne, pretoZe YouTube je relevantna stranka. Samozrejme pod kazdym videom treba
mat uvedend svoju linku smerujucu priamo knasmu produktu. Je velké percento
pravdepodobnosti, Ze ludia, ktori si pozru video a ndsledne kliknd na Amazon link, si produkt aj
naozaj kupia.

V sucasnosti mam zatial vyrobené produktové video a testujem, o kolko sa zvySuje predaj. Ak sa
rozhodnem vyrobit aj dalie video, ktoré hodnoti produkt (kedZe je produkt uréeny pre anglicky
hovoriaci trh), necham ho urobit anglicky hovoriacemu ¢loveku, ktorého rodnym jazykom je
americka angli¢tina.

Google Ads — inzerovanie na Google je tiez velmi silny ndstroj a dalSie miesto, z ktorého viem
,odchytavat” novych zakaznikov a posielat ich bud priamo na Amazon alebo na moje
inStruktazne video na YouTube.

Blog — osobny blog alebo blog zamerany na znacku — na flom modzem prispievat svojimi
¢lankami a réznymi dalsimi uZitoénymi informaciami, ktoré moézu byt prinosom pre okruh
mojich zakaznikov. Tie méZzem propagovat pomocou svojich stranok na socialnych sietach.

PR ¢lanky — ked' spustam nejaky produkt a chcem ho ¢im skér dostat do povedomia, vtedy je
vhodné napisat zopar kratkych ¢lankov napriklad o tom, Ze je tu taky a taky produkt, pripadne
o jeho najhlavnejSom benefite alebo o nejakej promo akcii, ktord chystdm atd’. Tieto ¢lanky
potom mébiem ponuknut na rozne portaly (napr. www.prnewswire.com), ktoré su zdrojom
informacii pre rézne globalne média.

Toto bola ukazka len niekolkych spdsobov, ktoré moézu byt vyuZité s cielom zvysit predajnost
produktu, aj ked'ich, samozrejme, existuje ovela viac. Nie su vSak povinné ani tieto, niekedy sa
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stava, Ze produkt sa ihned po zaregistrovani v Amazone vy3$plhd v rebricku a dostane sa vysoko
bez akychkolvek podpornych aktivit. Je to individudlne a zavisi to od konkrétneho produktu.
V mojom pripade som na zaCiatku vyuzil iba inzerciu na Amazone a rozdal niekolko kusov
zadarmo.

V pripade, Ze ste sa v Citani tohto ebooku dostali aZ sem, nesmierne ma to tesi a znamena to, Ze
vas moj pribeh alebo cely tento biznis model zaujal. Jeho jednotlivé kroky, ktoré su potrebné na
vytvorenie, by sa dali zhrnut nasledovne:

N3jdite produkt.

N3jdite dodavatela.

Vytvorte si znacku.

Vytvorte svoj produkt.

Poslite svoj produkt do Amazonu.

Vytvorte produktové stranky na Amazone.

Predévajte, propagujte, doplfiajte zasoby a uZivajte slobodu ©!

NoubkwnNeE

Takyto biznis model, kde m6j doddvatel posiela mdj vlastny produkt priamo do Amazonu a ten
mi zabezpecuje kompletnu distribuciu a ja "iba" preddvam, ma od zaciatku uplne fascinoval
a stale fascinuje. Ved pred niekolkymi rokmi by takyto scenar vobec nebol mozny. No a dnes si
mbze ¢lovek pekne z tepla svojho domova vybrat, ¢o chce predavat, troska si klikat na webe ©
a od zajtra modze zacat vybavovat prvé objednavky. Potencialnymi zakaznikmi mozu byt tak ako
napr. vtomto pripade celé USA, a to uzZ je skutocne zaujimavy velky trh. Jednoducho Uzasné.
Zavisi iba odo mna, kolko produktov chcem pontkat, aby to bolo pre mna stale komfortné.

Moje odporucanie pre tych, ktori by si tiez radi takyto biznis vybudovali je nasledovné. Otvorte
si stranku, kde je aktualny zoznam najpredavanejSich produktov na Amazone
http://www.amazon.com/Best-Sellers/zgbs. Poprezerajte si jednotlivé kategdrie a podkategorie
a skuste sa zamysliet nad tym, ktory produkt by sa vam pacil a chceli by ste ho predavat pod
svojou znackou. Urcite vas zaujme niekolko, nie iba jeden. Poznacte si vase napady na papier
a vratte sa k nim neskor.

Ak vsak naozaj tuzite po vlastnom podnikani a chceli by ste sa posunut dalej, mate zaujem
ziskat detailnejsie informacie o tom, ako cely tento biznis funguje a dozvediet sa napr.:

Ako si vytvorit Ucet predajcu na Amazone zo Slovenska alebo z Ciech.

Pri ktorych kategériach je najvacsi dopyt a su najvhodnejsie pre vyber produktu.
7 kritérii, ktorymi sa riadit pri vybere produktu a ako odhadnut jeho potencial.
Porovnanie vhodného a nevhodného produktu.
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AKO ZARABAM NA AMAZONE

e Ktorym kategdridm sa pri vybere produktu treba vyhnut.

o Ako presne postupovat pri vybere dodavatela.

e Aké vyrazy pouzivat v Google pri vyhladavani dodavatela.

e Ako komunikovat s potencidlnym dodavatelom.

e Ako a kde jednoducho ziskat ¢iarovy kdd pre svoj produkt.

e Ako zaregistrovat svoj produkt v Amazone.

e Ako si vytvorit zoznam relevantnych kltucovych slov.

e Aké hlavné faktory ovplyviuju to, ako bude moj produkt vysoko vo vyhladdvani.
o Ako nastartovat jeho predaj.

e Ako najlepsie vyuzivat inzerciu na Amazone a pod.

MoézZete tak urobit na www.miloslavjezo.sk/navod-na-zarabanie-cez-amazon/. Na tomto odkaze si
mozete kuipit podrobny Navod na zardbanie cez Amazon.Vypracoval som detailny manudl na to, aby
si Clovek vedel uz za niekolko tyZzdnov vytvorit presne takyto isty vlastny biznis. Okrem toho sa
budu priebeZne objavovat zaujimavé prispevky o tejto téme aj na mojom blogu
www.miloslavjezo.sk a na Facebooku www.facebook.com/podnikanienaamazone.

LEINGAL (NKLEINEAT
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Nahlad do Navodu na zarabanie cez Amazon

ARABANIE
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W temtn memente mime 13 pradubty, kharé sa pe rvifeni vietkjch spaminanish kitdrl destali na
findlny zaenam. Dule] pokrauieme iba s jednim proguktom, sl je vihodng, ked ich mame eite wapir
wiblohe, ak by sa ndm ndhadou nepodaria ndist spolahivhe doddvatela A prive otam bude
nasledujica kapitaka,

Ako najst dodavatefa?

W tomtn akamiu sme v itidia, Je sme v predchadzajicej kapitole wytvoril zomnam potencidingch
produktay, # ktorjch by sme cheali jeden vybrat, nijs mu dod4uatals s satat ho preddvat. Padobae ako
pri hladdani pradukty, aj proces hlsdania dodévatels si mofeme razdelit na niekalo fir:

Fiiza 1: pr

jili dva hlavné spdsoby, ]
1. Hfadanic dodivatela na Gaogle.com

Zacneme hladal n3 Goaogle.com, pretoe tam vieme nijst 59% vietkjch dodavatelov. Remd pre ndc
mysel trivit Cas hladanim v eanych bianis adresdroch akstaldgoch. lednaduche, hladenie na
Google.com je najjednoduchii @ najryjchiejti sposob ske nijsf doddvatels kakémukolek produktu.
Treba viak vediet, ako hiadat, treba poznat mpér trikoy & o tich si tarar niet povieme.

a) Hiadanie presnei frazy

RABANIE CEZ AMAZON

- Friw, ktorid deme whladhvat, dame da dvodzoviek, naps. olive oil spraper. Ak by sme
tenta vjraz do Gvodinviek nedall, Google bude hladat o rhzne varibcie, no v pripade, fe
e diang wiraz v duadzavkieh, hfads presne 16 Fraz.

) Poubitie 3 wyhladdvacich virazoy

- Duslej i pei hladani mazeme pomact tm, b ra spaminand frizu dime slovd akn napr
private fabel, supplier, aleha wholessle. Napriklad, [yoga mat] private label, [sificone
glonves] supplier alebo [iphone cass] wholesale V sitvorkich si uvedené rane priklady
praduktoy, prastregnictvom nich sryknem tjmta spasobam hladaf seoj produkt. Mali by
sme ha gaf do Cuodzaviek, ak choeme, aby Google hladal presne dang wjraz, ale
misteme vyskidat hladat s timita trami vyhladdvacimi virazmi aj ber dwodzoviek.

€ Wylienie urtitich virazav 2 ndsha hladanis

- Pri hladani deddvaels, velimi rjchla sistime, fe Google rdm vo wisledkoch vyhfadivania
paniks a] wisledky ¢ nagr. Amazan, Chiy, Facebaok, rdzne blogy alebs Alibaba. Ked by
sme chesli ndjst dodivatels napr. viluine 1 USA, slebo ak nechceme vidiet visledky
2 Ebay, mikeme jednative wek stranky 2 valedkoy whladdvania wIdéit tim spésabom,
e wedls wojhe whladivaného wraau déme napr. -sitefacebookcom  akbo-
sitecalibaba.com, atd. Priklad: Na cbrdtku dolu vidime, 5o ked sam zadal do policks
wyhfadivania vjrar foam roller supplier’, vo wsledkoch ta abjavila strinks
alibatia com:

Ak by som ju chesl viak rujsledkou vyhladdvania wlafit, pripadne aj jej misdiieha sorodencs
aliexpress.cam, do vyhladdvania by sam mal zadat:

AKO ZARABAM NA AMAZONE

ANIE CEZ AMAZON

Prva obj a od a do

Kedte mime nd produkt ui pripraveny na expedovanie do Amarcnu, mikeme wytwardt nafu prel
abjedndvky pre doddvatela, Ide o rvd obi snakime sa teda dahadnit na
nejakom rozumnam maakstve, idedloe na Eo najmendam (50 — 100 ks je optimdine). deme 5 prekrit
wyskiidat predaj ndtho pradukty, takie nemd zatial smysel rafinat s vellmi zisobami, Pri tomtn type
izniza, ktarg rabime, nejée o Siadne velké risikn, pretade sme 5 vybrali produkt, o ktorom vieme, be sa
dabre predivs aje of sdujermn. Mapriek tomu a visk naklady na nafu pred objednivky snafime
minimalizoat,

Je dost praviepodobng, e tovar na sklade sa ndm pri takomta malom mecistve ssob make richlo
minGe, W tamto pripade ta viak neprekita, je to pred objedndvs o ak £a tak aj stane, Bk je to dobry
signdl, fe o n4L produkt je shujem & razhiens £a jeho predaj. Neskbr viak budeme risdif dopifanie sissh
ma sklade, pratn by sa nemala staf, Fe =3 thsoby vypredajd To nie je dedina situicia. Teras sme viak na
aadiathu, takle Fadne velké komplikicie nm 1 toha nevyalyni.

Ma to, aby ndd dodivatel mohol paslaf tovar do skisgu Amaronu, potrebujeme mat pdf dokument
2 presnjmi inftrukciami pre Sopraund speloénost, kam presne md byt ndl tovar daruieny. Tento
dakument sa vytira na Amarane {u nalom Géte predajeu) a doddvatelovi ha patam poSleme mallom.

©n ho vytled & nalepi na balik. Na ta, aby sme my manli tenta dokument wytlagit o systém, musine
tam nsjpry. zada¥ {zalistavat) nd pradubt, pretabe sa tam 2atial nenathidzs,

Zaregistrovanie nitho produktu do Amazonu

W tefto Eastl =i povieme, ako richlo sa da nal produkt racegistrovat v Amazane, Toto e jednorazova
akeia, rabime to e na zadiathu. Hoed sko bude Amazon ndi produks poznat, my budeme iba grisbefne
daabjednivat sisoby podla nitho uvikenia
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W Amazan Seller central v Easti Inventary Kikneme na tadidlo Add product”. Na daliej ohrazovke na
taidln , Creats a new product™
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Hisledne whereme kateghriu, Mor je pre ndd produkt relevantnd. Zafneme najwdiou Groviou
a pstupne Specificujeme podkategérie. Ak sme uf uybral kategriu, dostaneme sa na daliiu abrazavku,
Ktord sa sklsdd ¢ mikalijch 2slofiek. Kafdd élobs obsahuje visceré polis, KEord trebia uyplnit, My sa
Viejto fire budeme zasberat iba tjrm, Ktoré si powinné {omafend ako *} Ostatné polis vypinime
ki

Mapriklsd v sdlafke aznafens] sko Vital Info” vypliame ndzov produktu, virohey 3 addme tam Eilo
i Eiarovahi UPC kidy, kter sme uf siskal v preschadzajics) Easti Aka wrobcl tam uvedieme naiy
enafku. ¥ dalie] zélofke OMer” wypinime tiel iba povinnd polis ako nage. Condition, vybereme Hew”,
saddme cenu, ra keor cheeme pradukt preddvst, maolstv 3 ake Shigping method oanatime *1 want
Amazan to ship and provide customer service for my items il they sell”. Znamend to, fe s wherame FBA
mobnost. Ak by sme azatili td druhi molnost, ktord bala na wber, namenaks by to, ke cheeme my
sami dlstribuaval ndd pradukt k eikarnikom vo viastne] rdi, o vlak nie je pravda. Predainoy cenau,
Ktori sme sadall, e terar detaiinefiie neraoberme, pretofe s ju maleme kedykolek menit Do
i kolka planyi i v prvej

W estatnjch slofkdch el vplnime iba tie najouteeidie polia, fotografiami ndiho produktu sa v tejte
chudli tied ratial nezagherime. Patam, & sme vyalnili vietky nevyhautné palitka, kikneme na tatidlo
JSave and finish”. Ta j& viatka, Lo sme v tomto kreku potrebavali urobit. Odterar mokeme pagratulovat
ndima pradukty k tarmy, b 5a stal novim Senom Amazon roding @

Preprava tovaru od dodévatela do Amazonu / Dovoz a do
Existujit wiaceré spisaby, ako sa opravi tavar of doddvatels do Amazoni:
+ UPS, FedEx, DHLa podabing prepravaé spololnost

*  Paita

= Ind spalafnost imaortam a expor

Amazan mé & viscarjmi dapravngmi spaloinostami sko napr. UPS dihadobé rimeov kantrakty, udaka
Ktorjm sil prepravné ceny niskedy neuveritelne niks, V ostatnom Ease, ked som objadnival 200 ke
flattifies mijho tovary a posielal ho od doddvatels v USA do sklady Amazanu cer UPS, cena za praprave
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Je problém, Ze nezijem v USA, ked tam chcem predavat?

Nie je to problém a vbbec sa netreba toho zlaknut. Samozrejme, vo vyhode s domaci predajcovia uz
najma kvoli jazyku, pretoze mozno rychlejsie napisu produktovd stranku alebo dokazu byt flexibilnejsi
v komunikdcii s lokdlnym dodavatelom. Pri tomto biznis modeli su to vsak detaily, pretoze naozaj sa da
vykonavat z hociktorého miesta na Zemi, kde je internetové pripojenie.

Predo je tato stratégia zamerana na USA trh? MéZem ju vyuiit aj na Amazone v inych krajinach?

Amazon je v USA najsilnejsi, je tam najvacsi dopyt po produktoch ponutkanych na ich strankach. Princip
predaja je rovnaky aj pre ostatné krajiny ako napr. Amazon.co.uk, Amazon.de, Amazon.fr, a pod. Len
treba mat vytvoreny dalsi icet predajcu, v tomto pripade pre EU.

Aké priblizné naklady su potrebné na zaciatok?

Toto je samozrejme individudlne, zavisi to od zvoleného produktu a od toho, kolko chceme na zaciatku
investovat do marketingu. Tak ako som spominal v Casti, kde vyberame produkt, prave z toho dévodu,
aby sme nemali velké pociatoéné investicie, pozerame sa po produktoch s predajnou cenou nie viac ako
$50. TakZe ked' si zoberieme, Ze v nadej prvej objednavke bude 50 ks a ndkupnd cena bude napr. $7, tak
naklady na samotny produkt nds budi jednorazovo stat $350. K tomu treba pripoditat naklady na
etiketu, pripadne obal, ak sa rozhodneme ho zabalit aj do vonkajsieho obalu. Za Gc¢et na Amazone a za
moznost tam predavat, platime mesacne $39.90. To su tie najzakladnejsie vydaje. TakZe zvycajne je to
niekolko stoviek dolarov, ktoré treba mat na zaciatok k dispozicii. Presne sa to vycislit neda, kedZe je to
velmi individudlne. Vidy vSak mdzem zacat najprv s malym mnozZstvom produktov, otestovat si trh
a potom objem postupne zvacSovat.

Dalej zavisi len od nas, &i si vietko ostatné chceme robit sami alebo na to vyuZijeme skusenejsich fudi
a zaplatime im. Je vsak déleZité uvedomit si, Ze ¢im viac bude méjmu produktu trvat zalistovanie
v Amazone, tym dlhsie vlastne prichadzam o pripadny zisk z predaja. TakZe napr. ked sa rozhodnem
robit produktové fotky sam, fotit, retusovat atd’. pretoZe chcem usetrit nejaké eurd, tak za ten cas, za
ktory to urobim, som mohol radsej zaplatit niekomu, kto by to urobil rychlo a moj produkt sa uz mohol
predavat.

Ako dlho bude trvat, kym zaénem zarabat?

Niektorym predajcom zaénu prichadzat predaje ihned po zalistovani svojho produktu. To je vSak dost
ojedinelé, na to by sme sa spoliehat nemali. LepSie je mat stanovenu jasni marketingovu stratégiu
a drzaf sa jej. Zvycajne to trva tak 1-3 mesiace po zalistovani produktu. Ale zavisi to od toho, ako rychlo
sa nam podari posunut blizsie k prvej strane vo vyhladavani.

Kolko éasu denne sa musim tomuto biznisu venovat?

Tento biznis nie je ,,Get rich quick scheme”, tak ako sa ho mozno niektori snazia vykreslovat. Je to reélny
biznis, ktorému sa treba, a to najma zo zaciatku, venovat. Niektori predajcovia uvadzaju, Zze na zaciatku
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sta¢i asi hodina denne, mbzem vas vsak ubezpedit, Ze nie je to pravda. Nestadi to. Hlavne v Uvodnej faze
je treba investovat aspon niekolko hodin denne, kym produkt vytvorime a kym sa etabluje na Amazone.
Pokojne sa tym da stravit aj celd pracovna doba. Neskér vsak, ked uz mame identifikované klucové
slova, ktoré pre inzerciu funguju, tak to naozaj ide pomerne automaticky a jednému produktu staci
venovat sa len niekolko hodin mesacne. Taka je moja skidsenost.

Napisanie tohto ebooku mi trvalo niekolko hodin. Predchadzalo tomu vsak niekolko mesacné
Studovanie, skusanie, testovanie a ucenie sa na vlastnych chybdach. Su za tym stovky hodin,
ktoré som venoval astdle tomuto UzZasnému biznisu venujem. Stale sa u¢im od ludi, ktori
s lahkostou tymto spdsobom na Amazone zarabaju $estciferné sumy mesaéne. Ano, $estciferné,
nepomylil som sa, zo svojich vlastnych produktov maju trzby niekolko 100 tisic USD mesacne.

Precitanim tohto ebooku ste ziskali prehlad o tom, ako takyto online biznis funguje a kedZe som
ho dokazal rozbehnut vlastnymi silami, nevidim dévod, preco by tak nemohol urobit ktokolvek
iny. Je to popis cesty, ktorou som sa pred ¢asom vydal, ktorou kracam a budem kracat aj
nadalej. O tejto téme by sa dalo pisat velmi vela, ale to nebolo cieflom mdjho ebooku. Chcel
som len na niekolkych stranach strucne popisat jednu zo zaujimavych moZnosti, ktoré nam
sucasny online svet ponuka.

Naozaj ma uprimne potesi, ak vas tento pribeh k nie€omu insSpiroval. Mozno ste pocas Citania
zacali premyslat, aky produkt by ste vedeli ponuknut vy a ako by asi vyzeral. MozZno ste si
uvedomili, Ze podnikanie naozaj nemusi byt prilis zloZité a chceli by ste to vyskusat aj popri
vasom stalom zamestnani. Presne tak sa zacala aj moja cesta. V kazdom pripade ak vo vas
precitanie tychto stran zarezonovalo alebo vas nastartovalo, som velmi rad, Ze vznikne nieco
nové a zaujimavé.
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