
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 
    A K O  Z A R Á B A M  N A  A M A Z O N E   

 

               © Milosla  Ježo                       www.miloslavjezo.sk                       strana 2  
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Ako sa dajú aj ez p ed hádzajú i h skúse ostí t á ať p odukt   

pod last ou z ačkou,  

kto é si udú aši zákaz í i  USA kupo ať aj  čase, keď  spíte. 
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Úvod 

P edsta te si, aké to že ť p íje é, zo udiť sa a ájsť h eď z á a a s ojo  účte p edaj u 
a A azo e če st ú i fo á iu o to , koľko kuso  aši h p odukto  sa opäť p edalo a 

druho  ko i )e e, ký  ste spali. Bez toho, a  ste esto ali, useli s oj to a  aliť a hodiť 
s ním na poštu, sám sa jednoducho predáva! Ne h to z ie akokoľ ek, je to p a da. Celý 
p edaj ý p o es sa dá totiž asta iť tak, že funguje automaticky a bez vás. Ako som to dokázal 

asta iť sám, vysvetlím vám na nasledujúcich stranách.  

Vie , že zapí ať počítač sko o á o sa eodpo úča, ie je to p á e ajideál ejší šta t do o ého 
dňa. Musí  sa šak p iz ať, že ďaka to uto pod ika iu, kto é u sa e uje  už sko o dva 
ok , často toto odpo úča ie po uší  a o í  to ád. Túž a aspoň a oka ih zaz ieť p edaj é 
ýsledk  s oji h p odukto , je zatiaľ sil ejšia. Jed odu ho a to a í. Poz ie , nezaoberám sa 

ta  šak ičí  i ý , iba si skontrolujem, ako sa darilo a až poto  k očí  s e o  ku 
kuchynskej linke.  

A takto to prebieha v ojo  p ípade každý deň. Úpl e každý. Aj ez íke d , aj počas 
do ole ko ý h d í. P etože o li e iz is dokáže fu go ať  podstate o stop. Tu ee istujú 
otváracie a zatváracie hodiny.  

Volám sa Milosla  Ježo a ok e  toho, že sa moja firma zaoberá personálnym poradenstvom v 
oblasti IT, v posledných rokoch sa dosť i te zí e e uje  aj o li e iz isu ale o pod ika iu 
na internete. A práve o tejto druhej téme je tento ebook. V podstate sedím na dvo h stoličká h, 
ale  súčas osti si s oj p a o ý ži ot e ie  ez jed ej z tý hto d o h o lastí e  
p edsta iť.  

)dá sa á  eu e iteľ é, že člo ek že iečo p edá ať a taký to sp so o  za á ať a 
opačnom konci sveta? Nie je to vôbec komplikované, p etože sa a hádza e  . sto očí, 
kto é á  podo é ož osti po úka. V súčas osti takto p a ujú tisí e ľudí z elého s eta 
a A azo , aj äčší p edaj ý po tál a s ete, takúto ož osť po úka ko ukoľ ek, keďže za á a 

a každej jed ej uskutoč e ej t a sak ii. 

Te to odel sa i páči p eto, le o je i a a a ašo  ozhod utí, aké p odukt  p edá a e a 
aké rôzne druhy ponúkame. My sme pánmi šetký h s oji h ozhod utí. Celý te to iz is zá isí 
iba od nich, a preto nám poskytuje úplnú slobodu v pracovnej oblasti. My sme tí, ktorí si 

t o í e last ú z ačku, pod kto ou s oje p odukt  p edá a e a tý  pádo  aj jej jedi í 
predajcovia.  

Takýto odel pod ika ia je dostup ý každé u, kto á záuje  t o iť si eál  iz is. )ďaleka 
si to e žaduje také eľké i estí ie, ako by boli nevyhnutné pri budovaní napr. kamenného 
o hodu. Nie sú pot e é žiad e e t a skúse osti z podo ej o lasti, sám som  sa 
maloobchodnému predaju nikdy predtým e e o al. Ak šak aj  túžite po p á i, kto á á  

http://www.miloslavjezo.sk/
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poskytuje slobodu, kde ste sám se e šéfo  a ďaka kto ej žete p a o ať z kto éhokoľ ek 
miesta na Zemi, odpo úča  á  čítať tento príbeh ďalej. 

 

O mne 

Už d uhý ok zarábam aj týmto 
sp so o  a so  eľ i spokoj ý, že 
so  sa aučil t o iť si ďalší zd oj 
príjmu.  

Vžd  so  h el pod ikať, ale často i 
hý al uď do ý ápad, od aha ale o 

odhodla ie u o iť takéto áž e 
ozhod utie, opustiť status 

za est a a a skúšať si udo ať 
vlastný biznis. Mal som síce 
za est a ie, kto é a zo začiatku 
bavilo, nechýbala mi ani oti á ia ásť 
 ko po át ej št uktú e, ale postupo  

času tieto a í ie zo ňa jed odu ho 
vyprchali. Neustále som nosil v hlave 

šlie k  o vlastnom podnikaní, čo a 
jed odu ho odďaľo alo od udo a ia 
úspeš ej ka ié  u jho tedajšieho 
za est á ateľa. Dostal so  sa až do 
štádia, že so  p a o e úpl e ho el, 

e a ila a už áplň mojej p á e, takže 
so  sa logi k  začal p i ližo ať k ďalšej 
ži ot ej k ižo atke, kto ý  s e o  sa last e ude  ďalej u e ať. Bolo i jas é, že e istuje 
eľa ľudí, kto í vedia takto p a o ať aj elý ži ot, t.j. ísť a  hodí  do za est a ia, kto é je do 

u čitej ie  zaují a é, ale žiad e eľké adše ie  i h už e z udzuje. Vo e šak stále 
olo iečo, čo i dosť sil o ašepká alo, že to e že  e hať tak a á  sa čí  sk  dať 

na cestu za svojí  s o , p etože už aozaj ie je a čo čakať. Tiež  so  si poto  e h el elý 
ži ot čítať, že so  sa o to epokúsil. To som rozhodne nechcel.  

Tý  ajd ležitejší  i pulzo , kto ý a s e o  k last é u pod ika iu akopol, bola kniha 
od Tima Ferrissa „Št o hodi o ý p a o ý týždeň , kto ú so  dostal pod st o ček od svojej 
že  keďže so  počas oka poslú hal   a Via o e  oku . P i jej číta í so  dospel k 
ozhod utiu dať sa last ou estou. Vedel so , že je le  otázkou k átkeho času, ked  sa tak 

stane. 

http://www.miloslavjezo.sk/
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)ačal so  d hti o hľadať i fo á ie týkajúce sa o li e pod ika ia, táto o lasť a eľ i 
zaují ala, ola i lízka a idel so   ej eľkú pe spektí u. P ýk át so  sa začal 
o oz a o ať s tým, ako funguje internetový predaj digitálnych alebo fyzických produktov. 
Dovtedy som napríklad nevedel, aké je d ležité udo a ie si last ého zoz a u pote iál h 
klie to , ako fu guje posiela ie auto ati ký h ailo , čo je to opt-in stránka, ako rýchlo sa dá 

t o iť jed odu hý log o Wo dp esse a pod. I fo á ie so  získa al ýluč e zo 
zah a ič ý h zd ojo , od ľudí, kto í oli ajst a i i te eto ého pod ika ia ako ap .: Chris 
Farrell, Ben Adkins alebo Mark Anastasi.  

Tý to sp so o  so  sa dostal až k A azo u a keď so  zistil, aké eľké ožst o ľudí dokáže 
po e e jed odu ho a tejto platfo e za á ať, oka žite som edel, že je to esta, po kto ej 
h e  k áčať. Pokladal som za at aktí e ať škálu f zi ký h p odukto  pod last ou z ačkou, 

ktorú si postupne budujem a sám som jej exkluzívny predajca. A a še, je to spôsob 
pod ika ia, kto ý ie  ko á ať z akéhokoľ ek iesta, e h so  kdekoľ ek a s ete, ie so  

a ič iaza ý. Vedel so , že zužitkuje  šetk  z alosti, kto é so  už dlhšie získa al. Takže, ak 
 so  to al zh úť, idí   hla é p ed osti tohto iz is odelu: 

1. Outsourcing alebo Delegovanie – Po čase iete äčši u či ostí p esu úť a iekoho i ého. 
2. Sloboda – Ste sám sebe pánom a pracujete vtedy, kedy to vyhovuje vám. 
3. Flexibilita – M žete pra o ať z ho ikto ého iesta, stačí le  i te eto é p ipoje ie. 

Je ož é, že ste o podo ý h ýhodá h už počuli, eď  súčas osti a ás st ieh u  mnohých 
o lastia h i te etu. Veľa ľudí sa p á e ďaka i  s aží p eze to ať ýhod  p oduktu, kto ý 
ponúkajú. V ojo  e ooku á  šak p edsta uje  pohľad p ia o do št uktú  odelu, ktorý 
sám aj reálne robím a ude  o iť aďalej. Po p ečíta í zistíte, že ož o p á e toto je odel, 
ktorý je vám blízky a ož o ás ude edieť ašta to ať k t o e iu last ého podnikania. 
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O čo  je tento spôsob podnikania? 

Vytvorenie vlastného produktu pod s ojou z ačkou a následne jeho predaj koncovým 
zákazníkom prostredníctvom internetu ma fascinuje. M slí  si, že taká priaznivá doba, kedy je 
obchodovanie dostupné v podstate každé u člo eku, ešte ikd  e ola. “á  so  si skúšal 
takýto d uh pod ika ia t o iť a páči sa i atoľko, že si ho s aží   každej oľ ej h íli 
z eľaďo ať, p etože h e , a  napredovalo.  

O čo  je konkrétne te to e ook? Pokúsi  sa to aspoň st uč e s etliť a s ojo  príklade. 
Pred nedávnom som mal túto krásnu bilanciu, a to ďaka i a jedi é u p oduktu: 

 

 

 

 

Celý postup je pomerne jednoduchý. Najprv si vyberiete produkt, ktorý sa dobre predáva. 
Poto  ájdete dodá ateľa, kto ý ho á a a alepí aň ašu z ačku. V t o íte si účet 
p edaj u, a  ste ohli a A azo e p edá ať, za egist ujete ta  áš p odukt, kúpite od 
dodá ateľa p ú dá ku aši h p odukto , kto é á  pošle p ia o do A azo u. Proces vyzerá 
takto: 

 

(Preklad k obrázku: 1. Zaregistrujte svoj produkt v A azo e. . )ákaz í i idia ašu po uku. . )ákaz í i 
kupujú aše p odukt . . V  posielate p odukt  zákaz íko . . Ne háte A azo , a  sa posta al o celú 
logistiku a z ýše ie ášho p edaja. . Dostá ate p a idel é t ž .  

http://www.miloslavjezo.sk/
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Na ý e  teda áte d e ož osti: 

1. Váš p odukt udete zákaz íko  posielať sa i. 
2. V užijete a túto či osť A azo  táto služ a sa olá Fulfill e t  A azo . 

P á ož osť p e ás zaují a á ie je. D odo  je to, že ak  ste sa aj h eli  e o ať ale iu 
produkto  a hode iu a poštu, skutoč osť, že p edsa le  žije e  z ač ej zdiale osti od USA, 
nám komplikuje distribúciu do tejto krajiny, p etože áklad  a dop a u  oli p íliš soké a 
vy by ste nemohli ť e ta il í. Čiže p e ás je aktuál a i a d uhá ož osť a to je, že poveríte 
kompletnou distribúciou Amazon (4b), kto ý to za pe e tá z aši h t žie  eľ i ád u o í. A 
p á e o to to iz is odeli ude e ďalej ho o iť. 

Vlast á z ačka 

P ečo ho o í e o p edaji p odukto  pod last ou z ačkou? P etože ak  ste p edá ali z ačku 
iekoho i ého, usíte ojo ať o tz . Bu  o  spolu s i ý i p edaj a i. Bu  o  je a 

A azo e tlačidlo P idať do košíka , kto é je žd  p idele é i a jed é u p edaj o i 
p ísluš ého p oduktu a ostat í sú u ede í  odkaze pod ním. Ak šak p edá ate p odukt pod 
s ojou last ou z ačkou, stá ate sa jej e kluzí  p edaj o   a ikto ďalší  ju e al 
p edá ať ez ášho do ole ia.  

Ďalší  d odo  je aj skutoč osť, že ak ia e í p edaj o ia súpe ia o Bu  o , je to o äčšine 
p ípado  a základe ýšk  e . A to ie je esta, po kto ej sa ude e dá ať . Našou 
st atégiou je totiž ďaka sil é u a keti gu  po úkať kvalit ý Pre iu  produkt, ktorý 

e á ť ajla ejší zo šetký h ko ku e to . 

Takže až poto , ako á  dodá ateľ pošle to a  p ia o do A azo u, začí a to ť elé 
zaují a é. Náš last ý p odukt sa totiž už dostal a pult i tuál ej p edaj e a že sa začať 
p edá ať. )ákaz í i ho žu začať s pať do  s oji h o li e košíko , A azo  i  ude to a  
posielať do o  a  že e ísť k o u ale o k sta ej a e po áhať do záh ad . D ak át do 

esia a á  i k e “M“, že A azo  p á e poslal aše za o e é pe iaze a áš účet.  

No, e ude to zase až také jed odu hé, ale eľakajte sa . Hla e a začiatku ude t e a 
poriadne zab ať, a  sa áš p odukt ohol „ a odiť  a t o ha sa adapto ať a to to s ete. M j 
p ý p odukt a tiež stál ajp  u čité úsilie, ez toho  to e olo ož é. P a da je šak taká, 
že po čase, keď sa i jeho p edaj poda ilo oz eh úť, to uto p oduktu so  už venoval 
pomerne málo aktivít a jeho p edaj ko ti uál e pok ačo al. Keďže ekla a a A azo e i 

ežala sa a, aozaj išlo le  o pá  hodí  týžde e, kto é so  elko o ted  e o al to uto 
p oduktu. Ok e  toho so  sa ohol e o ať i ý  akti itá .   

V áť e sa šak t o ha aspäť, keďže a začiatku olo potrebné sa ajp  ozhod úť, čo vlastne 
h e  s etu po úk uť.  

http://www.miloslavjezo.sk/
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Ako som si vybral svoj produkt 

M ohí úspeš í ľudia  iz ise t dia, že  p o  ade sa usí e s ažiť po úk uť ejakú 
hod otu. Jed odu ho t o iť iečo, čo ude hod ot é a p í os é p e i ý h ľudí, kto í si to 
poto  udú aj adi kupo ať. Čiže je pot e é, a  al člo ek  hlave zakódovanú takú 
stratégiu, že ide  p o  ade t o iť hod otu a ie za o iť pe iaze. Ak ie e po úk uť iečo, 
čo i ý  p i áša hod otu, ľudia to udú h ieť a pe iaze sa ásled e o ja ia tiež. Ale ak 
začí a e s tý , že  p o  ade pot e uje e za o iť, táto st atégia často ep i áša zisk. 
“a oz ej e ie , že aj ap . o hod í i so z aňa i sú z čisto o hod ého hľadiska úspeš í, 
ho i z aň podľa ňa epat í p á e edzi ajušľa htilejšie p odukt . Keď si e á e p odukt, 
kto ý h e e p edá ať, za e ia e sa žd  a to, a  ol taký, za kto ý  si úpl e ude e stáť. 
Jed odu ho si p edsta í e, že ak  s e sa ali posta iť p ed ejaké eľké pu liku , d žať 
svoj produkt v ruke a odp eze to ať ho, a  so  to edeli s h dosťou u o iť. Takto so  si 
vyberal napríklad aj môj prvý produkt, kto ý ol p í od ý, o ga i ký, o e ý ez akejkoľ ek 
hé ie ale o z euží a ia p a o ej sil  ale o doko a testo a ia a z ie atá h. A o to , že je 
aozaj p í oso , s edčia pozití e eak ie oji h zákaz íko , kto é dostá a .  

Po čase so  dostal tip na jeden z ďalší h p odukto , kto ý so  h el po úk uť a skúsiť, ako  
aň ez A azo  za eago al a e i ký t h, p etože ta   to ola asi o i ka. U edo il so  si 
šak, že ide o čisto plasto ý ý o ok, kto ý e  ie je zásad ý, slúži i a a po a e ie, preto 

so  ih eď stopol akékoľ ek oje ďalšie akti it  s í  sú isia e. Ne h e  p ispie ať 
k z ečisťo a iu pla ét  tý , že ude  sa s ažiť t á ať ale o uspokojo ať dop t po ejako  
nepodstatnom výrobku z e e klo ateľ ého plastu.  

Net dí , že so   tomto a % st ikt ý, eď často sa stá a, že aj o al,  ktorom sa produkt 
p edá a o sahuje ejakú plasto ú časť ale o ol o e ý o fa ike v Ba gladéši za úpl e 

i i ál u zdu, kto ú dostá ajú ta ojší za est a i. Prv, ako sa pre nejaký produkt 
rozhodnem, žd  roz ýšľa  sp so o , kto ý so  spo e ul ššie. “a oz ej e, každý si 
nájde svoju cestu, ktorá mu je blízka a ktorá mu vyhovuje. Ne h el so  šak túto té u 

e hať, ale po úka  ju a za sle ie.  

 

Amazon Best Sellers – Najpredáva ejšie produkty 

Ako som teda vyberal svoj produkt? Na začiatku so  edel, ako  so  al začať, e al so  
šak ko k ét u ideu, čo  to alo ť. Jed ého jese ého dňa  oku  so  sa začal 

poze ať po ý o ku, s kto ý   so  s oju estu a A azo e začal. Na začiatku so  e  
etušil, o aký p odukt p jde. )o azil so  si e íček top p edá a ý h p odukto  

na Amazone (http://www.amazon.com/Best-Sellers/zgbs) a vybral kozmetický produkt, ktorý 
mi ol aspoň lízk  tý , že je p í od ý a o ga i ký. I ak so  o ňo  e edel e  ič. 

http://www.miloslavjezo.sk/
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) a e alo to šak aj to, že ieľo ou skupi ou jho p oduktu udú že . Keďže šet i ie e, 
že že  ady akupujú, tak so  si po edal, že to skúsi , ap iek to u, že so  zatiaľ ikd  ič 
že á  ep edá al. Vedo e so  šak h el túto p ú skúšku a sol o ať s p odukto , o kto o  
so  ja ajp  e edel ič, ale u edo o al so  si, že ak sa i poda í takýto p odukt p edá ať, 
poto  tie ďalšie p jdu už ľahšie. 

 

Ako so  ašiel dodávateľa 

Kde sa šak takýto p odukt á a? Kde ho zože ie ? Koľko také iečo že stáť? Tieto 
a podo é otázk  so  si logi k  a začiatku kládol. Odpo úča  šak, eupí ať sa zásad e na 
jede  ko k ét  p odukt, ale p ip a iť si zoz a  ia e ý h pote iál h produktov, ktoré by 
som rád predával. Samozrejme, budem sa e o ať i a jed é u z i h, ale je do é ať 
p ip a e é ďalšie alte atí , ak  sa i ap íklad epoda ilo ájsť hod ého dodá ateľa.  

Google je môj kamarát 

Tý h ož ostí a A azo e je eľ i eľa, takže e á z sel st á ať p íliš eľa času pri jednom 
produkte, ale ísť čo ajsk  ďalej. Tak so  si po edal, že klade í  otázok sa šak et e a dlho 
zao e ať, t e a sa pustiť do pát a ia, a preto som na scénu pozval s ojho dlho oč ého 
známeho – Google. )ačal so  jed odu ho  Google. o  hľadať ý o u ale o aspoň 

eľkoo hod íka, od kto ého  so  p odukt ohol odo e ať. P i to to si t e a u edo iť, že 
e o é st á k  ohý h ý o o  e ze ajú p á e ajlepšie, p etože mnohí z nich sa 

nezaoberajú dizajnom alebo SEO1. Veľa z nich sa sústredí iba na samotný obchod a dizajn ich 
e o ej st á k  p e i h ie je podstat ý. Čiže  i h často ájde e eľ i hl oko o 

ýsledko h hľadá a ia  Google. Ale je úpl e eál e, že do ý dodá ateľ sa že ájsť aj a 
15. strane v Google. P eto t e a ť p i hľada í t pezli ý. Nepa ätá  si, a kto ej st a e 
v Google sa poda ilo ájsť dodá ateľa p e j p ý p odukt, ale to ie je podstat é. Podstat é 
je to, že je spoľahli ý  pa t e o  a spolupracujeme spolu dodnes.  

V hľadá ač á  sa oz ej e po úk e aj ohé st á k  aloo hod íko , tie ás šak 
ezaují ajú, p etože tí á  sot a udú edieť po úk uť eľkoo hod é e  a ož osť použiť 
ašu last ú z ačku a p odukte. P eto so  sa aj ja v ojo  hľada í súst edil lože e a 

výrobcov, u kto ý h takáto ož osť p i hádza do ú ah . Ak  z nejakého dôvodu neboli 
schopní, ochotní alebo sa jed odu ho tý  e h eli zao e ať, jed oz ač e nemám s i i ďalej 
pok ačo ať  ko u iká ii. P etože tak, ako so  spo e ul a začiatku, elý te to iz is odel, 
o kto o  ho o í , je založe ý a p edaji p odukto  pod last ou z ačkou.  

                                                           
1

Opti alizá ia p e hľadá ače z a gl. sea h e gi e opti izatio , “EO  je sú o  techník na zlepše ie automatizovaného indexovania stránky v 

i te eto ý h hľadá ačo h. 

http://www.miloslavjezo.sk/
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U“A vs. Čí a 

Pri prvom produkte sa i poda ilo ájsť dodá ateľa  U“A, čo olo jed odu hšie z hľadiska 
komunikácie a distribúcie. Dobre šak ie e, že eľká äčši a p odukto  je á a á  Čí e, 
takže e  sa et e a áť hľadať 
dodá ateľa tu, p etože spolup á a 
s čí sk  dodá ateľo  bec nie je taká 
zložitá, ako sa že a p ý pohľad zdať. 
M že e si s dodá ateľo  sa i dohod úť 
doda ie to a u do A azo u ale o užiť 
dist i uč ú spoloč osť. “a oz ej e šetko 
je otázka matematiky a sami si musíme 
z ážiť, čo je p e nás ýhod ejšia 
alternatíva.  

S dodá ateľo  so  sa teda dohodol a e e, ožst e, kto é si od eho kúpi   rámci svojej 
prvej objednávky. A, samozrejme, aj na tom, že o í j last ý p odukt, čiže pod mojou 

last ou z ačkou. Doko a i sá  po adil s ojho d o ého dizaj é a, kto ý i edel po ť 
s dizaj o  ojej z ačk  a etikety.  

 

Ako vz ikla z ačka a dizaj  ôjho produktu 

Pred tým, ako  som sa začal zao e ať dizaj o , al so  už sle ý ázo  z ačk . 
V i ulosti so  už d ak át ýšľal áz  – pre svoju firmu alebo portál, te az so  tiež h el 

ať ázo  p e p odukt, s kto ý   so  ol úpl e stotož e ý. Vedel so , že h e  taký 
jednoslovný názov, ktorý by bol vhodný aj v prípade, ke  sa j p odukt začal p edá ať aj 
v i ej k aji e. Tiež to ala ť z ačka, kto á ie je iaza á p ia o aň, eď časo  h e  ať 
pod touto z ačkou eľa p odukto . )á o eň so  h el taký ázo , kto ý ih eď apo ie, o čo  
ponúkané produkty sú a, samozrejme, á oľ ú doménu .com. Takto so  u ažo al a po 

ejako  čase sa i poda ilo slieť slo o, kto é je d es už p e ňa sa oz ej osťou. 
V to to hľada í i ola dosť ápo o á stránka http://www.leandomainsearch.com/. 

 

http://www.miloslavjezo.sk/
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Dizajnérka z Rumunska 

Le  čo som mal z ačku p e j p odukt, bolo treba, aby bola na úrovni aj graficky. Spýtal som 
sa s ojho dodá ateľa, či i áhodou e ie odpo učiť dizaj é a, s ktorým spolupracoval a ktorý 
sa u os edčil. V to to p ípade i odpo učil s oju dizaj é ku  Ru u sku, kto á i a hla 
logo a etiketu pre môj produkt. Ak by mi nebol dostal odpo uče ie od eho, bol by som ašiel 
dizajnéra na niektorom z webov ako napr.: freelancer.com, upwork.com alebo fiverr.com. Tam 
to p e ieha tak, že zadáme zda a  požiada ku a popíše e presne, čo pot e uje e. H eď ako 
je áš inzerát zverejnený, dostávame ponuky od dizajnérov z celého sveta, ktoré bývajú rádovo 

ižšie ako tie, ktoré by sme dostali od lokálneho dizajnéra u nás doma.  

Táto fáza dizaj u t ala ia  ako týždeň, p etože s e sa pokúšali dý h uť z ačke čo 
ajoso ejší ha akte . Dizaj é ka i a hla ko ept, kto ý so  p ipo ie ko al a toto sa 

zopakovalo iekoľkok át, až ký  s e sa spolu edostali k fi ál e u dizaj u, kto ý sa páčil e, 
ale hla e ol zaují a ý p e že y. Mám na mysli dizajn etikety, ktorá bola na obale a logo. 
P eto so  to ko zulto al do a so s ojou že ou a pýtal sa jej a ázo , ako a ňu jed otli é 
návrhy pôsobili, či  si takéto iečo  o hode hodila do košíka, ak  to ta  z adala. M slí  
si, že je užitoč é u o iť si aspoň e ší p iesku  vo s ojej ieľo ej skupi e, spýtať sa a i h 

ázo  už p i ý oji p oduktu.  

Le  p e zaují a osť, za t o e ie dizaj u etiket  p oduktu so  zaplatil čiastku a  U“D. 
Toto číslo u ádza  le  na ilustráciu, ako pozitívne sa dá v súčas osti uží ať glo ál  t h. Je 
eľ i eľa šiko ý h ľudí ho ikde a s ete, kto í sú ďač í za p íležitosť a ďaka i te etu edia 

p a o ať aj a diaľku. M j dodá ateľ potom následne za ezpečil tlač etikiet, a tak som si u neho 
ohol o jed ať p ú o jed á ku na 100 ks môjho produktu, ktoré mi poslal priamo do skladu 

Amazonu. 

 

Ako som dostal svoj produkt na Amazon 

Objednanie vzoriek 

Pred tým, ako som sa dostal k prvej objednávke, som si samozrejme nejaké vzorky objednal aj 
do o  a “lo e sko, a  so  idel, ako j p odukt eál e ze á. Toto e ola e h ut osť 
z te h i kého hľadiska, p etože j dodá ateľ že to a  do A azo u poslať aj ez toho, že 

 so  ho idel. )áležalo i a to , čo p es e ide  po úk uť t hu, ako j p odukt ze á, 
o ia, aký je a dot k, jed odu ho usel so  si ť istý, že sa s í  stotožňuje . Nechal som 

ho otesto ať oji  aj ližší , kto ý  sa páčil. A aj preto dnes s odstupo  času že  
po edať, že to ol sk elý ý e .  

http://www.miloslavjezo.sk/
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P akti k  to teda ze alo tak, že so  si zo k  o jed al až ako fi ál  p odukt, keď a ňo  
ola oja etiketa. Ale o äčši e p ípadov je do é si p odukt o jed ať a skúšať ešte 

predtým, ako investujem do dizajnu a výroby etikiet alebo obalu. Je to na vlastnom rozhodnutí 
každého p edaj u a závisí to samozrejme aj od konkrétneho produktu.  

Zaregistrovanie produktu v Amazone 

Keď so  skúšal zo k  a idel p odukt a last é oči, i fo o al so  dodá ateľa, že si h e  
 ks o jed ať a požiadal ho, a  i h čí  sk  e pedo al do A azo u. Na tako to postupe 

s e oli dohod utí už od začiatku. Ešte p ed tý  so  usel s oj p odukt a A azo e 
za egist o ať, to z a e á zadať o ňo  do s sté u základ é údaje, a  ol ulože ý  ich 
data áze. Násled e so  ol poto  s hop ý t o iť p ep a ý doku e t p e dodá ateľa. Toto 
sa o í tiež  A azo e, do ášho účtu p edaj u zadá e, koľko ks ášho p oduktu si 
objednávame a Amazon nám automaticky vygeneruje adresu skladu, do kto ého á ť to a  
zasla ý. Vz ik e pdf doku e t, kto ý ailo  pošle e dodá ateľo i, o  ho tlačí a prilepí na 
balík alebo balíky a odo zdá p ep a ej spoloč osti. Jed odu hé. Ce  za dop a u  á i U“A 
sú ieked  až eu e iteľ e ízke, ak použije e zmluvného partnera Amazonu. V mojom 
p ípade so  e al aj e ší d od e užiť služ  UP“, keďže elko é pošto é za oji h 
p ý h  p odukto h olo a  U“D. “a oz ej e, sadz  sa od íjajú tak, ako šade – od 
eľkosti a hmotnosti zásielky. V systéme so  ohol p ie ež e o ito o ať, kde sa p es e oja 

zásielka nachádza. O pár dní dorazila do Amazonu a p i liž e d a d i t alo, ký  j to a  
zaskladnili a uvidel so , že je k dispozícii v s sté e. Rád a to spo í a , ol to z ušujú i po it 

idieť, že j produkt zrazu reálne existuje a je p ip a e ý a p edaj. Po iťo al so  p íje ý 
druh nervozity a očaká a ia, čo sa zač e diať.  

 

Prvé týžd e po „ arode í  produktu a ako sa to celé 
rozbehlo 

Môj produkt sa už a A azo e a hádzal, ale zatiaľ ol o ýsledko h hľadá a ia eľ i 
hl oko, ož o iekde a -tej strane podľa hlavného kľúčo ého slova. To šak  ič 

ez a e á, ie e p edsa, ako sa sko o každý spot e iteľ sp á a, keď akupuje a e e. )adá 
do hľadá a ia to, čo p á e hľadá a kúpi to z tý h ož ostí, kto é idí a p ej st a e. A práve 
p eto je zá e  každého p edaj u dostať s oj p odukt a p ú st a u o hľadá a í. V e  so  
sa kvôli tomu neznepokojoval, edel so , že to pot á ejaký čas, ký  sa j p odukt 
p e ojuje ššie. Vedel so , čo t e a o iť, postupo al so  k ok za k oko  a vedel som tiež, že 
po úka  hod ot ý p odukt. Takže ola to i a otázka času, ký  sa jeho p edaj oz eh e.  

 

http://www.miloslavjezo.sk/
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Hurá, prvá objednávka! 

Nap iek to u sa šak zopá  p ý h o jed á ok o ja ilo po e e ý hlo. Pa ätá  si a te  
opoj ý po it, keď so  zaz a e al p ú o jed á ku. Bol to z lášt  po it, keď so  si u edo il, 
že si z azu j p odukt kúpila ez á a pa i z U“A, zatiaľ čo so  do a a “lo e sku a da ého 
p oduktu so  sa po al  a i edotkol. Poze al so  si šetk  dostup é štatistik  zľa a, sp a a, 

o e edel so  sa adí ať a te  p ek ás  g af zo azujú i jede  predaný kus ! Bolo to 
eľ i po z udzujú e a ašta to alo a to ešte ia .  

 

Predajná stránka 

Medzičaso  so  šak už začal dá ať do po iadku p edaj ú st á ku s ojho p oduktu. Ta  zatiaľ 
boli iba základné údaje, ktoré som doplnil len kvôli tomu, aby som bol s hop ý t o iť 
p ep a é doku e t  p e dodá ateľa. P edaj á st á ka je st á ka p oduktu, kto ú idí zákaz ík 
poto , čo sa a p ísluš ý p odukt dostal. Musí ze ať ý o e, láka o, d e hod e, 
p ofesio ál e, a  čo aj ia  ľudí, kto í a ňu za ítajú, už z ej eodišli ez toho, že  akúpili. 
To je jej p i á  ieľo . P íklad do e p a o a ej p odukto ej st á k  a A azo e: 

 

Na o ázku je idieť do e u o e ú st á ku p oduktu, ázo  o sahujú i tie ajd ležitejšie 
kľúčo é slo á, k alit é fotog afie, ozpísa ý h  hla ý h e efito  p oduktu. Ďalej je d ležitý 
ešte popis p oduktu, p ípad e otázk  a odpovede, ktoré na tomto obrázku síce nevidíme, ale sú 
súčasťou p eze tá ie p oduktu. Celá p odukto á st á ka t o í jede  elok, ýklad ú sk iňu, 
ktorá je p i á  p edpoklado  a to, a  ol áš p odukt čo ajľahšie hľada ý 
Amazonom a a  ola s hop á eľ i ý hlo po ť zákaz íko i  jeho ozhodo a í, že si kúpi 
p á e áš p odukt.  

http://www.miloslavjezo.sk/
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Fotografie produktov 

Prvé, čo so  u o il, oli fotog afie. Potreboval som 9 kvalitných fotografií, ktoré by zaujali 
a eľ i ý hlo uistili zákaz íka, že j p odukt je aozaj k alit ý. “ta il so  p eto a fotog afa, 
ktorý mal už skúse osť s produktovou fotografiou. Samozrejme, p odukt so  si ohol odfotiť 
aj sám mobilom, ale profesionálna fotografia je jednoducho iná. Na tomto som naozaj nechcel 
šet iť a o í  to tak aj p i ďalší h p odukto h. K alit á fotog afia je p i o li e p edaji eľ i 
d ležitá. 

 

Hodnotenia zákazníkov 

Ďalším d ležitým krokom, ktorému sa t e a už h eď od začiatku e o ať sú hod ote ia 
zákaz íko . Každý p odukt, kto ý sa do e p edá a a A azo e, á eľa pozití h 
hodnotení. Je v ašo  záuj e získať čí  sk  aspoň  pozití h hod ote í, poto  že e 
pok ačo ať ďalej ap . i ze iou. P é hod ote ia so  získal tak, že so  p odukt ozdal esp. 
predal blízkym ľuďo  z jho okolia za $ . Ne hal so  i  ho skúšať a potom som ich 
poprosil o k átke hod ote ie. Toto ola jed odu ho súčasť ojej a keti go ej ka pa e, 
takže s e šou i estí iou so  usel počítať a to, a  sa j p odukt ohol od aziť od d a.  

 

Inzercia na Amazone 

Le  čo som mal 10-  pozití h hod ote í, začal so  a A azo e i ze o ať. I ze ia a 
A azo e z a e á, že áš p odukt sa o ja uje a p ej st a e o hľadá a í a vy si za to 
platíte, koľko uz áte za hod é. Je to eľ i jed odu hé, hoci by dal sa o to  apísať aj elý 
samostatný ebook. V princípe ide o to, že si e iete, p i kto ý h kľúčo ý h slo á h sa á áš 
p odukt o ja iť, sta o íte si a . sumu, ktorú žete de e i úť a tiež, koľko ste o hot í dať 
za 1 klik. Je to podobné ako pri PPC2 ekla á h. Po iekoľký h dňo h so  poto  idel, kto é 
kľúčo é slo á fu gujú lepšie a a tie so  sa ďalej súst edil. P edaj é čísla, kto é so  spo e ul 

a začiatku, som dosiahol i a ďaka tejto st atégii – inzercia na Amazone fungovala a môj 
p odukt sa začal p edá ať. Doko a so  sa ďaka iekto ý  slo á   dostal a p ú st a u vo 

hľadá a í. K ďalší  a keti go ý  te h iká  ale o st atégiá  so  sa  to  čase zatiaľ a i 
nedostal, a p edsa sa i poda ilo dosiah uť takýto pek ý ýsledok.  

                                                           
2

PPC je sk atka od ode á od Pa  Pe  Cli k, čo  p eklade z a e á "plať za klik". Je to ekla ý odel, kde zadá atelia ekla  platia iba vtedy, 

keď iekto a ekla u klik e. 

http://www.miloslavjezo.sk/
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Ďalšie spôso y ako zvýšiť predaj 
Je ia e o ďalší h sp so o , ako sa dá z šo ať p edaj ášho p oduktu a dostá ať ho do 
povedomia zákazníkov. Z tý h ajodpo úča ejší h sú to: 

Facebook – i ze o a ie a Fa e ooku. Tu sa dá eľ i do e za ieliť a s oju ieľo ú skupi u. 
Napríklad ak po úka  ejaký koz eti ký p odukt, ie  si defi o ať, že j i ze át sa zo azí 
i a že á  o eku od -  oko  žijú i   USA s sokoškolský  zdela í , ktoré sú 
fa úšička i niektorých p í uz ý h st á ok j u p oduktu. Tý to sp so o  si ie  dosť 
zúžiť s oju ieľo ú skupi u a tý h ľudí, kto ý h  j p odukt ohol eál e zaují ať. 

YouTube – produktové i idžo é ideo alebo také, v ktorom je idieť, ako produkt funguje. 
Video je o šeo e osti eľ i sil ý ást oj a získa a ie á šte osti ašej st á k . V prípade, 
že a ašu p odukto ú A azo  st á ku p i hádzajú á šte í i z YouTube, Amazon to hodnotí 
eľ i pozití e, p etože YouTu e je ele a t á st á ka. “a oz ej e pod každý  ideo  t e a 
ať u ede ú s oju li ku s e ujú u p ia o k áš u p oduktu. Je eľké pe e to 

p a depodo osti, že ľudia, ktorí si pozrú video a následne kliknú na Amazon link, si produkt aj 
naozaj kúpia.  

V súčas osti á  zatiaľ o e é produktové video a testujem, o koľko sa z šuje p edaj. Ak sa 
ozhod e  o iť aj ďalšie ideo, kto é hod otí p odukt keďže je p odukt u če ý p e a gli k  

hovoriaci trh), nechám ho u o iť a gli k  ho o ia e u člo eku, kto ého od ý  jaz ko  je 
americká a gličti a.  

Google Ads – i ze o a ie a Google je tiež eľ i sil ý ást oj a ďalšie iesto, z ktorého viem 
„od h tá ať  o ý h zákaz íko  a posielať i h uď p ia o a A azo  ale o a oje 
i št uktáž e ideo a YouTu e. 

Blog – oso ý log ale o log za e a ý a z ačku – a ňo  že  p ispie ať s oji i 
člá ka i a z i ďalší i užitoč ý i i fo á ia i, kto é žu ť p í oso  p e ok uh 

oji h zákaz íko . Tie že  p opago ať po o ou s oji h st á ok a so iál h sieťa h.  

PR člá ky – keď spúšťa  ejaký p odukt a h e  ho čí  sk  dostať do po edo ia, vtedy je 
vhodné apísať zopá  k átk h člá ko  napríklad o to , že je tu taký a taký produkt, prípadne 
o jeho ajhla ejšo  e efite ale o o ejakej p o o ak ii, kto ú h stá  atď. Tieto člá k  
poto  že  po úk uť a z e po tál  (napr. www.prnewswire.com), ktoré sú zdrojom 
informácií pre rôzne globálne médiá.  

Toto ola ukážka le  iekoľký h sp so o , kto é žu ť užité s ieľo  z ýšiť p edaj osť 
produktu, aj keď ich, samozrejme, e istuje o eľa ia . Nie sú šak po i é a i tieto, ieked  sa 
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stá a, že p odukt sa ih eď po zaregistrovaní v Amazone šplhá  e íčku a dostane sa vysoko 
ez aký hkoľ ek podpo ý h akti ít. Je to i di iduál e a závisí to od konkrétneho produktu. 

V ojo  p ípade so  a začiatku užil i a i ze iu a A azo e a ozdal iekoľko kuso  
zadarmo.  

Zhr utie a ďalšie kroky 

V p ípade, že ste sa v číta í tohto e ooku dostali až se , es ie e ma to teší a z a e á to, že 
vás môj príbeh alebo celý tento biznis model zaujal. Jeho jednotlivé kroky, ktoré sú potrebné na 
vytvorenie,  sa dali zh úť asledo e: 

1. Nájdite produkt. 
2. Nájdite dodá ateľa. 
3. V t o te si z ačku. 
4. Vytvorte svoj produkt. 
5. Pošlite s oj p odukt do A azo u. 
6. Vytvorte produktové stránky na Amazone. 
7. P edá ajte, p opagujte, dopĺňajte záso  a uží ajte slo odu ! 

Takýto iz is odel, kde j dodá ateľ posiela j last ý p odukt p ia o do A azo u a te  
i za ezpečuje ko plet ú dist i ú iu a ja "i a" p edá a , a od začiatku úpl e fas i o al 

a stále fasci uje. Veď p ed iekoľký i ok i  takýto s e á  e  e ol ož ý. No a d es si 
že člo ek pek e z tepla svojho domova ať, čo h e p edá ať, t oška si klikať a e e  

a od zajt a že začať a o ať p é o jed á k . Pote iál i zákaz ík i žu ť tak ako 
napr. v tomto prípade celé USA, a to už je skutoč e zaují a ý eľký t h. Jed odu ho úžas é. 
)á isí i a odo ňa, koľko p odukto  h e  po úkať, a  to olo p e ňa stále komfortné.  

Moje odpo úča ie p e tý h, kto í  si tiež adi takýto iz is ybudovali je nasledovné. Otvorte 
si st á ku, kde je aktuál  zoz a  ajp edá a ejší h p odukto  a A azo e  
http://www.amazon.com/Best-Sellers/zgbs. Poprezerajte si jednotlivé kategórie a podkategórie 
a skúste sa za slieť ad tý , kto ý p odukt  sa á  páčil a h eli  ste ho p edá ať pod 
s ojou z ačkou. U čite ás zauj e iekoľko, ie i a jede . Poz ačte si aše ápad  a papie  
a áťte sa k nim neskôr.  

Ak šak aozaj túžite po last o  pod ika í a h eli  ste sa posu úť ďalej, áte záuje  
získať detail ejšie i fo á ie o tom, ako celý tento biznis funguje a doz edieť sa ap .: 

 Ako si t o iť účet p edaj u a A azo e zo “lo e ska ale o z Čie h. 

 P i kto ý h kateg iá h je aj äčší dop t a sú aj hod ejšie p e ý e  p oduktu. 

  k ité ií, kto ý i sa iadiť p i ý e e p oduktu a ako odhad úť jeho pote iál. 
 Porovnanie vhodného a nevhodného produktu. 

http://www.miloslavjezo.sk/
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 Kto ý  kateg iá  sa p i ý e e p oduktu t e a h úť. 

 Ako p es e postupo ať p i ý e e dodá ateľa. 

 Aké ý az  použí ať  Google p i hľadá a í dodá ateľa. 

 Ako ko u iko ať s pote iál  dodá ateľo . 

 Ako a kde jed odu ho získať čia o ý k d p e s oj p odukt. 

 Ako za egist o ať s oj p odukt  Amazone. 

 Ako si t o iť zoz a  ele a t ý h kľúčo ý h slo . 

 Aké hla é fakto  o pl ňujú to, ako ude j p odukt soko o hľadá a í. 
 Ako ašta to ať jeho p edaj. 
 Ako ajlepšie uží ať i ze iu a A azo e a pod.  

M žete tak u o iť a www.miloslavjezo.sk/navod-na-zarabanie-cez-amazon/. Na tomto odkaze si 

žete kúpiť pod o ý Návod na zarábanie cez Amazon.Vypracoval som detailný manuál na to, aby 
si člo ek edel už za iekoľko týždňo  t o iť p es e takýto istý last ý iz is. Ok e  toho sa 

udú p ie ež e o ja o ať zaují a é p íspe k  o tejto téme aj na mojom blogu 
www.miloslavjezo.sk a na Facebooku www.facebook.com/podnikanienaamazone.  
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http://www.miloslavjezo.sk/navod-na-zarabanie-cez-amazon/
http://www.miloslavjezo.sk/
http://www.facebook.com/podnikanienaamazone


 
 

 
    A K O  Z A R Á B A M  N A  A M A Z O N E   

 

               © Milosla  Ježo                       www.miloslavjezo.sk                       strana 19 

Náhľad do Návodu na zarábanie cez Amazon 
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Najčastejšie otázky 

Je pro lé , že ežije  v U“A, keď ta  h e  predávať? 

Nie je to problém a e  sa et e a toho zľak úť. “a oz ej e, o ýhode sú do á i p edaj o ia už 
aj ä k li jaz ku, p etože ož o ý hlejšie apíšu p odukto ú st á ku ale o dokážu ť fle i il ejší 

v komunikácii s lokál  dodá ateľo . P i to to iz is odeli sú to šak detail , p etože aozaj sa dá 
ko á ať z hociktorého miesta na Zemi, kde je internetové pripojenie.  

Prečo je táto stratégia za era á a U“A trh? Môže  ju využiť aj a A azo e v iných krajinách? 

Amazon je v USA najsilnejší, je ta  aj äčší dop t po p odukto h po úka ý h a i h st á ka h. P i íp 
predaja je rovnaký aj pre ostatné krajiny ako napr. Amazon.co.uk, Amazon.de, Amazon.fr, a pod. Len 

t e a ať t o e ý ďalší účet p edaj u,  tomto prípade pre EU.  

Aké pri liž é áklady sú potre é a začiatok? 

Toto je samozrejme individuálne, závisí to od zvoleného produktu a od toho, koľko h e e a začiatku 
i esto ať do a keti gu. Tak ako so  spo í al  časti, kde e á e p odukt, p á e z toho dôvodu, 

a  s e e ali eľké počiatoč é i estí ie, poze á e sa po p odukto h s predajnou cenou nie viac ako 

$ . Takže keď si zo e ie e, že  ašej p ej o jed á ke ude  ks a nákupná cena bude napr. $7, tak 

áklad  a sa ot ý p odukt ás udú jed o azo o stáť $ . K to u t e a p ipočítať áklad  a 
etiketu, p ípad e o al, ak sa ozhod e e ho za aliť aj do o kajšieho o alu. )a účet a A azo e a za 

ož osť tam p edá ať, platí e esač e $ . . To sú tie ajzáklad ejšie ýdaje. Takže z čaj e je to 
iekoľko sto iek dolá o , kto é t e a ať a začiatok k dispozí ii. P es e sa to čísliť edá, keďže je to 
eľ i i di iduál e. Vžd  šak že  začať ajp  s alý  ožst o  p odukto , otesto ať si t h 

a poto  o je  postup e z äčšo ať.  

Ďalej závisí len od ás, či si šetko ostat é h e e o iť sa i ale o a to užije e skúse ejší h ľudí 
a zaplatí e i . Je šak d ležité u edo iť si, že čí  ia  ude j u p oduktu t ať zalisto a ie 
v A azo e, tý  dlhšie last e p i hádza  o prípadný zisk z p edaja. Takže ap . keď sa ozhod e  
o iť p odukto é fotk  sá , fotiť, etušo ať atď. p etože h e  ušet iť ejaké eu á, tak za te  čas, za 

kto ý to u o í , so  ohol adšej zaplatiť ieko u, kto  to u o il ý hlo a j p odukt sa už ohol 
p edá ať.  

Ako dlho bude trvať, ký  zač e  zará ať? 

Niekto ý  p edaj o  zač ú p i hádzať p edaje ih eď po zalisto a í s ojho p oduktu. To je šak dosť 
ojedi elé, a to  s e sa spoliehať e ali. Lepšie je ať sta o e ú jas ú a keti go ú st atégiu 
a d žať sa jej. ) čaj e to t á tak -3 mesiace po zalistovaní produktu. Ale závisí to od toho, ako rýchlo 

sa ná  poda í posu úť ližšie k prvej strane o hľadá a í.  

Koľko času de e sa usí  to uto iz isu ve ovať?   

Te to iz is ie je „Get i h ui k s he e , tak ako sa ho ož o iekto í s ažia k esľo ať. Je to reálny 

biznis, ktorému sa treba, a to aj ä zo začiatku, e o ať. Niekto í p edaj o ia u ádzajú, že a začiatku 

http://www.miloslavjezo.sk/
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stačí  asi hodi a de e, že  ás šak u ezpečiť, že ie je to p a da. Nestačí to. Hla e  úvodnej fáze 

je t e a i esto ať aspoň iekoľko hodí  de e, ký  p odukt t o í e a kým sa etabluje na Amazone. 

Pokoj e sa tý  dá st á iť aj elá p a o á do a.  Nesk  šak, keď už á e ide tifiko a é kľúčo é 
slová, ktoré pre inzerciu fungujú, tak to naozaj ide pomerne automaticky a jednému produktu stačí 

e o ať sa le  iekoľko hodí  esač e. Taká je oja skúse osť.  

 

Záver 

Napísa ie tohto e ooku i t alo iekoľko hodí . P ed hádzalo to u šak iekoľko esač é 
študo a ie, skúša ie, testo a ie a uče ie sa a last ý h h á h. “ú za tý  sto k  hodín, 
ktoré som venoval a stále to uto úžas é u iz isu e uje . “tále sa učí  od ľudí, kto í 
s ľahkosťou týmto spôsobom na Amazone zarábajú šesť ife é su  esač e. Á o, šesťciferné, 
nepomýlil som sa, zo svojich vlastných produktov ajú t ž  iekoľko  tisí  U“D esač e.  

P ečíta í  tohto e ooku ste získali p ehľad o tom, ako takýto online biznis funguje a keďže so  
ho dokázal oz eh úť last ý i sila i, e idí  d od, p ečo  tak e ohol u o iť ktokoľ ek 
i ý. Je to popis est , kto ou so  sa p ed časo  dal, kto ou k áča  a ude  k áčať aj 

aďalej. O tejto té e  sa dalo písať eľ i eľa, ale to e olo ieľo  jho e ooku. Ch el 
so  le  a iekoľký h st a á h st uč e popísať jed u zo zaují a ý h ož ostí, kto é á  
súčas ý o li e s et po úka.  

Naozaj a úp i e poteší, ak vás tento príbeh k iečo u i špi o al. Mož o ste počas číta ia 
začali p e ýšľať, aký p odukt  ste edeli po úk uť  a ako  asi ze al. Mož o ste si 
u edo ili, že pod ika ie aozaj e usí ť p íliš zložité a h eli  ste to skúšať aj pop i 
ašo  stálo  za est a í. P es e tak sa začala aj oja esta. V každo  p ípade ak vo vás 

p ečíta ie tý hto st á  zarezonovalo alebo vás ašta to alo, so  eľ i ád, že z ik e iečo 
nové a zaujímavé.  
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